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O setor de casamentos não para de crescer.  Com isso, quase todo 
comércio ganha, já que um casamento movimenta vários segmentos do 
setor. Nesta edição, preparamos uma matéria especial sobre os casa-
mentos. 

Ainda nesta edição, confira os cursos que estão sendo oferecidos na 
Unidade de Barra Mansa do Senac; os benefícios do convênio firmado 
entre Sicomércio e Sicoob, entre outras notícias.  

Boa leitura!
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A 
loja Gabriela está 
comemorando 24 anos 
de fundação em Barra 
Mansa. A primeira 
loja foi inaugurada na 
Rua Barão de Guapi, 

no Centro, pela comerciante Célia 
Candida de Almeida, trabalhando 
com acessórios, roupas feminina e 
masculina. Depois de uns anos, a loja 
foi transferida para o endereço onde 
funciona até hoje, na Praça Ponce de 
Leon, número 61, também no Centro, 
perto da Igreja da Matriz. 

Seis anos após a inauguração da loja 
de Barra Mansa, Célia abriu uma filial 
em Volta Redonda, na Avenida Amaral 
Peixoto. Hoje a loja funciona na Rua 
São João, número 136, no bairro São 
João. 

E, em 2011, foi a vez de Resende 
ganhar outra filial, no Shopping 
PátioMix. “Sempre procurando reunir 
conceito e alta qualidade com o objetivo 
de ser referência em moda fashion, 
através de um estilo jovem e moderno, 
com base nas principais marcas 
masculinas e femininas, do básico ao 
plus size”, comentou Gabriela Candida 
da Cruz Schocair, filha de Célia.

Gabriela, que desde a adolescên-
cia ajuda a mãe na loja, há sete anos 
assumiu a empresa junto com o marido, 
Luiz Carlos. “Hoje, administramos as 
lojas de Barra Mansa e Volta Redonda. 
A de Resende está sob administração de 
outros sócios, que utilizam o licencia-
mento da marca”, contou. 

Para a comerciante, o segredo 
em permanecer por tantos anos no 

comércio é devido a empresa buscar, 
a cada dia, não só atender as necessi-
dades dos clientes, mas trabalhar com 
credibilidade, transparência e profis-
sionalismo, superando todas as expec-
tativas. “Com foco e determinação, 
buscamos sempre o crescimento da 
marca”, frisou.  

Já para atrair os consumido-
res e, melhor, fidelizar os clientes, 
ela informou que a loja está sempre 
antenada nas novas tendências, 
inovando sempre. “Para fidelizar 
nossos clientes procuramos atendê-los 
com excelência, respeito, dedicação, 
não somente na hora da venda, mas 
também no pós venda, que faz com 
que os clientes deem retorno do nosso 
atendimento, criando um vínculo de 
proximidade com cada um”, comentou.

Gabriela completa 24 anos de fundação em BM
Memórias do Comércio

Fotos: Chrystine Mello
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Atrações diversificadas e promoções
atraem consumidores para Domingo de Compras

Ruas cheias e comércio movimentado 
em pleno domingo, dia 6 de maio. Foi assim 
a quinta edição do Domingo de Compras 
em Barra Mansa. As avenidas Joaquim 
Leite e Domingos Mariano, no Centro, 
ficaram fechadas para o trânsito e abertas 
para os lojistas e clientes aproveitarem a 
temporada de compras para o Dia das Mães. 
Segundo a Guarda Municipal, mais de 20 mil 
pessoas passaram pelo local.

O evento é idealizado pela prefeitura 
de Barra Mansa, através da Secretaria de 
Desenvolvimento Econômico, Tecnologia e 
Inovação, com o apoio de entidades como 
Sicomércio, CDL e Aciap. O prefeito de 
Barra Mansa Rodrigo Drable comemorou 
o sucesso de mais esta edição. “As lojas 
da cidade abertas e várias atrações que 
foram montadas e pensadas para que 
toda sociedade venha se divertir, fazer 
compras, movimentar o comércio e gerar 
um momento de lazer para as famílias”, 
ressaltou.

O secretário de Desenvolvimento 
Econômico, Agnaldo Raymundo, afirmou 
que o Domingo de Compras é uma excelente 
oportunidade para o comércio local. “As 
pessoas vêm para as ruas à procura de en-
tretenimento e promoções que valham a 
pena. Quem investiu nisso, conseguiu atrair 
clientes. Mais do que uma opção de lazer 
para o barramansense, o evento também 
estimula a economia do município para o Dia 
das Mães, uma das datas mais importantes 
em número de vendas”, destacou.

As mais de 100 lojas participantes entre 
unidades de departamentos, de presentes, 
farmácias e padarias, além de 70 artesãs 
que montaram uma feira na Praça da Matriz 
e a loja colaborativa Vitrine Criativa no 
Shopping Figorelle, ofereceram aos con-
sumidores opções de parcelamento e de 

descontos que iam de 50 a 70%. O soldador 
Etelvino Eduardo aproveitou as promoções 
para garantir o presente da esposa e da 
mãe. “Nunca tinha participado e é uma 
boa opção para quem trabalha durante a 
semana e não tem tempo”, afirmou.

As atrações chamaram a atenção de 
diversos públicos, de crianças a idosos. 
A Fundação de Cultura de Barra Mansa 
apresentou a Banda Sinfônica do projeto 
Música nas Escolas e uma exposição de fotos 
do concurso fotográfico sobre os 60 anos da 
Ponte dos Arcos, comemorado esse mês.

As lojas também organizaram diversas 
opções de entretenimento para o público 
como aulas de zumba e shows. A gerente de 
uma loja de utilidades, Sônia Koenegkan, 
destacou que o evento é uma opção para 
os trabalhadores. “É muito legal porque 
quem trabalha durante a semana encontra 
uma vasta lista de atrações e consegue se 
divertir e fazer as compras para o Dia das 
Mães”. O comerciante Júlio Santos também 
aprovou a iniciativa. “A loja está tendo 
uma aceitação muito boa e os clientes e 
vendedores estão satisfeitos”, disse.

Outra atração foi o Caminhão Camarim 
da Bio Extratus, que ofereceu serviços 
de beleza para os cabelos. Houve ainda 
exposição de fuscas antigos e uma praça 
de alimentação formada por food trucks e 
ambulantes. As crianças se divertiram com os 
brinquedos como pula-pula, tobogã e touro 
mecânico. O Espaço Sest-Senat garantiu a 
realização de atividades, como contação 
de história, teatro e aulas de Hoverboard, 
uma espécie de prancha que flutua sobre 
energia magnética. A aposentada Alcineia 
Maruja levou os netos para a avenida. “Eu 
achei maravilhoso, porque é uma opção de 
lazer físico e até mental. Um evento para 
toda a família”, finalizou.

Fotos: Paulo Dimas/PMBM
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Setor de casamentos cresce e movimenta comércio
Mesmo diante de um cenário de crise na economia 

brasileira, o mercado de casamentos registrou aumento 
de 25% em 2017, segundo pesquisa realizada pelo Instituto 
Data Popular e a Associação Brasileira de Eventos Sociais 
(ABRAFESTA). Se o mercado de festas apresentou um 
crescimento, as vendas no setor também tiveram um 
aumento significativo. O setor de casamentos movimenta 
quase todo comércio, lojas de roupas, calçados, presentes, 
joalherias, acessórios, doces, alimentação, bebidas, 
salões de beleza e floriculturas, além dos segmentos de 
buffet, gráfica, fotografia e filmagem, faturam com as 
festas. 

“Enquanto os noivos investem em buffets, doces, 
bolos, fotógrafos, cinegrafistas, gráfica, roupas, calçados, 
joias, acessórios e salão de beleza, além de viagens, os 
convidados precisam comprar roupas e calçados novos, 
presentes e se arrumar nos salões. Com  isso, o setor 
de casamentos aquece praticamente todo comércio”, 
ressaltou o presidente do Sicomércio de Barra Mansa, 
Alberto dos Santos Pinto.  

No segmento de decoração, as floriculturas 
registraram um aumento nos últimos anos, já que as 
festas têm ganhado cada vez mais sofisticação e flores. 
Proprietária da Luciana Flores, Wanessa Ribeiro Macedo 
Delcourt informou que, nos últimos cinco anos, houve um 
crescimento de 30% nas decorações de casamentos. “Hoje 
os noivos preferem investir muito mais na recepção do 
que na cerimônia, já que o tempo de duração da festa é 
bem maior que o da cerimônia, informou. 

Apesar de maio ser conhecido como o mês das noivas, 
devido ao clima e a questão da religiosidade, Wanessa 
informou que a procura por esse mês já não é tão grande: 
“Maio é um mês de temperatura amena e dias bonitos, com 
céu azul e um belo por do sol, excelente para casamentos 
em espaços abertos. Porém, de alguns anos para cá, ele 
tem dividido espaço com setembro (por ser Primavera, 
também de clima ameno) e dezembro e janeiro (por 
questões financeiras e época de férias)”.

Sobre as flores preferidas pelas noivas, ela informou 
que a procura são pelas flores da estação, por conta do 
custo benefício. “Mas está muito em alta o uso de flores 
exóticas, que são mais sofisticadas e que proporcionam

Fotos: Divulgação
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Setor de casamentos cresce e movimenta comércio
arranjos mais ousados e desestruturados. A grande 
tendência do momento são os arranjos desestruturados e 
diversificados, tanto nas mesas de convidados quanto na 
mesa do bolo. Outra tendência são os arranjos aéreos”, 
disse Wanessa, informando que, assim como na decoração, 
a tendência dos bouquets de noivas são os desestruturados 
e com flores exóticas: “Porém ainda tem muitas noivas 
que preferem os bouquets mais clássicos e românticos”.

Peça principal em um casamento e a mais desejada 
das noivas, o vestido é sonhado anos antes da cerimônia. 
E, segundo o estilista Ruy Dantas, apesar da moda 
ditar tendência em tudo, na hora de escolher o vestido 
a maioria das noivas optam pelo seu sonho e não pelo 
o que está na moda. As pedras e bordados sempre são 
usados, seja nas cerimônias ao ar livre ou em ambientes 
fechados. “Quanto ao brilho ou lisos não há moda, sempre 
respeitando a preferência da noiva. O branco sempre 
prevalece nos vestidos de noiva. Entre os tecidos, são 
usados cetim, zebeline, crepe, mousselines, tules e 
pois du sprit, tecidos apropriados para executar belos 
modelos”, informou.

Ruy, que trabalha há anos no mercado de alta costura 
junto com o irmão Alexandre Dantas e a mãe Marly Dantas, 
já perdeu a conta de quantos vestidos de noiva confeccio-
naram. “Já fizemos vestidos de noivas para mães, depois 
filhas e netas, passando por várias gerações de uma 
família”, disse, contando que tudo começou com a avó 
Jarda Dantas, que também era estilista. 

Segundo ele, o vestido de noiva deve começar a ser 
feito com antecedência para que saia do jeito que a noiva 
sonhou. “As encomendas são sempre de acordo com o 
tempo de cada noiva. As mais ansiosas com seis meses. 
Mas a preferência é de 60 dias antes do matrimônio, 
disse. Além das noivas, o estilista também faz vestidos 
para as madrinhas, damas de honra, mães dos noivos e 
convidadas. 

Sobre as cores mais usadas, Ruy disse que todas são 
bem vindas. “A cor não obedece nenhum critério.  A de-
terminação de cores fica a escolha da noiva,  junto com 
a cerimonialista do evento. Quando não há determinação 
de cor, damos  preferência a cor que combine melhor com  
a tonalidade de pele da cliente”, comentou.

Fotos: Chrystine Mello
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A Unidade do Senac de Barra Mansa está 
com as inscrições abertas para diversos 
cursos. São eles: Introdução à Fotografia; 
Maquiador; Design de Sobrancelhas; Cabe-
leireiro; Penteados de Noivas; Assistente de 
Marketing e Vendas; Assistente Administra-
tivo e Assistente de Recursos Humanos. As-
sociados do Sicomércio de Barra Mansa têm 
20% de desconto na mensalidade.

As inscrições podem ser feitas na Uni-
dade do Senac, que fica na Rua Luis Ponce, 
103, no Centro, de segunda a sexta, das 8 às 
18h e aos sábados, das 8 às 13h. Documen-
tos necessários para inscrição: Documento 
oficial de identificação, CPF e  Comprovan-
te de Escolaridade (de acordo com a exi-
gência do curso) - Originais e Cópias. Mais 
informações podem ser obtidas através do 
telefone 3323-4942.

Saiba mais sobre cada curso:

Introdução à Fotografia - Aprenda 

na prática as técnicas iniciais de Fotografia 
Digital: tipos de câmera, objetivas, equipa-
mentos e acessórios, linguagem fotográfica 
e edição de imagem. O candidato deve ter 
idade mínima de 14 anos.

Maquiador - O setor da beleza gera 
satisfação para os clientes e oportunidades 
para os profissionais. Com o curso de capa-
citação Maquiador do Senac RJ você apren-
derá técnicas e o uso correto de produtos 
cosméticos, garantindo oportunidades em 
um mercado que não para de crescer. O 
candidato deve ter, no mínimo, o 5º ano do 
Ensino Fundamental e idade mínima de 16 
anos. 

Design de Sobrancelha - Com o curso 
socioprofissional de Design de Sobrancelhas 
do Senac RJ você aprenderá as técnicas 
para ingressar no rentável mercado de be-
leza e bem estar. O candidato deverá ter, no 
mínimo, o 5º ano do Ensino Fundamental e 

idade mínima de 16 anos. 

Cabeleireiro - O setor da beleza gera 
emprego e receita. O curso de Cabeleirei-
ro do Senac abre muitas possibilidades de 
trabalho tanto como autônomo como para 
empresas do ramo. Aprenda as diferentes 
técnicas necessárias para o embelezamen-
to e tratamento dos cabelos. O candidato 
deve ter Ensino Fundamental, no mínimo 5º 
ano, e idade mínima de 16 anos. 

Penteados em noivas - Aprenda na 
prática as técnicas de penteados presos e 
semi presos para noivas. O candidato deve 
ter concluído, no mínimo, o 5º ano do Ensi-
no Fundamental e idade mínima de 16 anos. 

Assistente de Marketing e Vendas; 
Assistente Administrativo e Assisten-
tede Recursos Humanos - O candidato 
deve ter Ensino Fundamental II (6º a 9º) 
completo.

Senac abre inscrições para cursos na Unidade de BM

Sicomércio assina convênio com Sicoob
O Sicomércio assinou no dia 15 de maio, 

um convênio com o Sicoob, que visa oferecer 
vários benefícios aos associados do sindicato. 
O convênio foi firmado pelo  presidente 
do Sicomércio, Alberto dos Santos Pinto, 
e a gerente geral da agência do Sicoob de 
Barra Mansa, Ana Terezinha Pereira da Silva. 
Conheça os benefícios:

Capital de giro:
- Prazo máximo de 48 meses para cada 
operação contratada;
- Juros de 1,10% a 1,50% a.m.;
- TAC - Isento.

Financiamentos PF e PJ:
- Prazo máximo de 48 meses para cada 
operação contratada;
- Juros a partir de 1,09% a.m.;
- Garantia de Aval dos sócios + Bem 
Financiado;
- TAC - Isento.

Cheque Especial PF e PJ:
-  Redução de 1,00 pontos percentuais na 
taxa praticada pelo Sicoob (5,97% a.m.);
- Garantia de Aval dos sócios;
- TAC - Isento.

Cartão de Crédito:
- Primeira anuidade grátis;
- A partir da segunda anuidade, desconto 
progressivo.

Máquina Sipag:
- Isenção de aluguel POS SIPAG para 
os três primeiros meses de uso 
após adesão.

Antecipação de Recebíveis de 
Cartão:
- Juros de 1,16% e 1,89% a.m.;
- Modalidade: Desconto da agenda 
de recebíveis; Contrato Rotativo com 
rotação de acordo com o crédito 
dos recebíveis;
- Obrigatória a trava do Domicílio 
Bancários a favor do Sicoob Credirochas.

Conta Corrente PF e PJ:
- Pacote Econômico para pessoas físicas e 
jurídicas a partir de R 15,85 a.m.

Cobrança Simples:
- Cobrança Simples com Registo: Tarifa 
de R$ 1,60 por título, com emissão 
e remessa pelo associado.

Crédito Pessoal:
- Prazo máximo de 48 horas para cada operação 
contratada;
- Juros a partir de 1,25% a.m.

Condições operacionais:
Empresas fundadas no mínimo há um ano,  
que durante esse período não tiveram suas 
atividades interrompidas e que não tenham 
restrições graves no Serasa ou Bacen.

Mais informações podem ser obtidas na 
agência de Barra Mansa, Rua Francisco Vilela 
de Andrade Neto, número 73A, no Centro. 
Telefone: 3323-0412 e 3323-2004.

Chrystine Mello
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01 – Alexandra de Souza Aldet (Mood Roupas)
03 – Lourivani Barbosa do Vale (Barraescap 
Acessórios de Veículos) 
04 – Vilma Maria Santagueda Florêncio (A 
Viana Leal)
04 – Luis Fernando Vasconcelos Magalhães	
(Atletic Esportes)
06 – Ana Luiza Amante Gomide (Modarte)
06 – Carlos Adriano Silva Costa (Frilat)
06 – Fabíola Intorne da Silva (Chocolates Brasil 
Cacau)
07 – Antônio Feris Filho (Casas Luan)
08 – Willinete Rejane de Lima Correia (Trat 
Spa Urbano)
10 – Maximiliano Nagib Filho (Supermercado 
Pérola)
11 – Camila Vieira Fernandes (Nerilda Modas)
12 – Vera Lucia Nalin Gabriel (Lojas Nalin)
13 – Vanessa Nabas Esperança da Silva (World 
Tênnis)
13 – Neusa Maria Muller Pineschi (Fox Material 
Elétrico)
14 – Sidecir Rodrigues Oliveira (Ethyka 
Material para Limpeza)
17 – Almir Esteves Correa (Barão Hidráulica)
18 – José Laerte da Silva (C. J. 1100 Comércio 
de Peças)
18 – José Roberto de Freitas (Toca do 
Estudante)

23 – Thiago Singulani Ribeiro e Souza  (World 
Tênnis)
23 – Eduardo José de Souza (Droga Forte)
23 – Luis Antônio Gomes Torquato (Nossa Casa 
Informática)
24 – João Dimas Nogueira (Casa Teixeira)
26 – Carla Cristina Moreira Ferreira (União 
Decorações)
27 – José Paulo Nogueira (Sapataria Troca o 
Tênis)
27 – Gabriela Candida da Cruz Schocair 
(Gabriela Modas)
27 – Robson de Carvalho Martins (Martins 
Material de Construção)
27 – Julio César Soares Cardoso (Tecidos 
Unibrás) 
28 – Solange Aparecida Cota Drumond  (Gráfica 
e Editora Drumond)
29 – Ronaldo dos Santos (Folha Verde Agrope-
cuária) 
29 – Maria Aparecida Aguiar de Farias (Drogaria 
Boa Sorte)
29 – Maria Margaret Zonta da Rosa (Perfumaria 
Fashion Hair)
29 – José Maria Coutinho Rodrigues (Quamat 
Material de Construção)
30 – Jacqueline Almeida Soares Tecidos 
(Varejão dos Tecidos)

Junho
Aniversariantes

01 • Dia da Imprensa

03 • Dia Mundial do  

Administrador de Pessoal

05 • Dia Mundial do Meio Ambiente

09 • Dia do Porteiro

10 • Dia da Língua Portuguesa

12 • Dia dos Namorados

13 • Dia de Santo Antônio

14 • Dia Mundial do Doador de Sangue

18 • Dia do Químico

20 • Dia do Revendedor

 21 • Dia do Mídia

21 • Início do Inverno

 24 • Dia das Empresas Gráficas

 24 • Dia de São João

29 • Dia de São Pedro e São Paulo

29 • Dia da Telefonista

Datas
Comemorativas
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Oferecer um plano de saúde 
para os funcionários está na lista 
de desejo de muitos empreende-
dores. E por uma razão: diversas 
pesquisas apontam que o benefício 
é o segundo item mais valorizado 
pelos empregados, ficando atrás 
apenas do próprio salário.

Uma opção adotada por pelo 
menos 75% das empresas de todo 
o Brasil, os planos empresariais se 
mostram vantajosos em diversos 
sentidos. Ele garante a saúde do 
trabalhador e melhora até mesmo 
a rotina de trabalho, permitin-
do que o funcionário se mantenha 
mais focado no serviço.

Afinal, dentre os quesitos que 
proporcionam bem estar e condi-
ções dignas de trabalho para os 
colaboradores de um empreen-
dimento, está o cuidado com a 
saúde. 

Empresas de diferentes seto-
res e porte, independentemente 
de ter dois ou 200 funcionários, es-
tão adotando essa prática, fazendo 

a diferença em seus negócios. 
A tabela Unimed Unimax, ofe-

recida pela CDL de Barra Mansa é 
exclusiva a todas as empresas as-
sociadas incluindo proprietários, 
sócios e equipe de colaboradores.

São planos participativos, com 
todas as coberturas tradicionais do 
mercado, com o registro ANS - nº 
33026-4. E por serem participati-
vos, garantem mensalidades bem 
mais acessíveis e as taxas de con-
sultas, procedimentos e exames 
somente serão cobradas poste-
riormente, quando utilizados.  Os 
reajustes são calculados mediante 
a sinistralidades dos próprios usuá-
rios no grupo. Não há cota mínima 
de integrantes para o benefício. 

Para os administradores que 
ainda têm dúvidas, a CDL de Barra 
Mansa está à disposição para escla-
recimentos e a entidade orienta a 
fazer um levantamento interno em 
suas lojas e descobrir o quanto um 
plano é importante e necessário na 
visão dos funcionários.

A ACIAP BM realizou no dia 15 de 
maio, uma palestra sobre ‘Legislação 
Ambiental – itens relevantes do dia 
a dia do produtor rural’, Ministrada 
pelo engenheiro ambiental Vinicius 
Azevedo Silva, a palestra abordou  
a Constituição Federal, Código 
Florestal Brasileiro, Lei de Crimes 
Ambientais e outras normativas.

De acordo com o especialista, as 
ações realizadas pela entidade visam 
oferecer auxílio aos produtores 
que querem se manter em dia 
com a legislação vigente. “As leis 
ambientais têm ficado mais rigorosas 
ao longo dos anos e é preciso que 
o proprietário rural esteja sempre 
acompanhando e se adequando. 
Por isso, nosso objetivo é continuar 
realizando eventos como este para 
manter a população atualizada 
a respeito das normas e deveres 
previstos na legislação ambiental”, 
esclareceu Vinicius.

O vice-presidente agropastoril 
da ACIAP BM, José Alencar, 
concordou e garantiu que é 
prioridade da entidade trabalhar 

para fortalecer o setor de 
agronegócio em Barra Mansa. “Nossa 
cidade é extremamente atrativa 
para investimentos no setor rural 
e a ACIAP BM, reconhecendo essa 
importância, se mantém de portas 
abertas para auxiliar e oferecer 
suporte aos produtores rurais em 
suas atividades. Queremos estar 
mais perto do produtor para garantir 
o desenvolvimento rural da nossa 
região”, revelou.

Para Adilson Delgado Rezende, 
presidente do Sindicato Rural 
de Barra Mansa, discutir o tema 
é importante para garantir que 
produtores estejam alinhados com 
a legislação. “Ações assim permitem 
que o produtor tire suas dúvidas e 
busque regularizar suas atividades. 
Cabe a entidades como a ACIAP 
BM e também o Sindicato Rural 
estimular nos associados a busca por 
conhecimento, para que estejam 
sempre de acordo com as normas 
vigentes, trazendo benefícios para 
sua propriedade e para todo o 
setor”, explicou Adilson.

Os benefícios em ter um
 Plano de Saúde na empresa

Legislação Ambiental é tema 
de palestra na ACIAP BM

ESPAÇO ACIAPESPAÇO CDL

Por Flávia Resende
Por Thaís Mattos

ESPAÇO CODEC BM

CODEC BM se reúne com Eduardo Lopes e cobra 
política  de desenvolvimento para o Sul Fluminense

Membros do CODEC BM (Conselho de Desen-
volvimento Econômico de Barra Mansa) se reuni-
ram no dia 11 de maio, com o senador Eduardo 
Lopes (PRB), na sede da ACIAP BM. O principal 
assunto abordado no encontro foi a criação de 
políticas públicas que tragam desenvolvimento 
socioeconômico para a região Sul Fluminense. 

Em sua fala inicial, o presidente do CODEC 
BM, Arivaldo Corrêa Mattos, apresentou dados 
relativos a economia de Barra Mansa e também 
relembrou como o Conselho surgiu. “Barra Mansa 
já experimentou prosperidade econômica nos ci-
clos do café e do leite. Mas há algumas décadas, 
nossa cidade vem sofrendo com a falta de políti-
cas públicas que incentivem o crescimento tanto 
econômico como o social. Foi com o objetivo de 
ajudar a mudar esse cenário que as entidades 
se uniram para formar o CODEC BM”, destacou 
Arivaldo.

O senador afirmou ser um parlamentar re-
publicano-municipalista, pois está atento aos 
problemas dos municípios. “Tenho visitado mui-

tas cidades para ouvir a sociedade civil, os em-
presários e os trabalhadores e, assim, planejar 
ações que ajudem no crescimento”, disse Eduar-
do Lopes, parabenizando a iniciativa de criação 
do CODEC BM. “É de suma importância o envolvi-
mento da sociedade na elaboração das políticas 
públicas”.

O conselheiro Xisto Vieira, que representa a 
CDL BM, solicitou apoio do senador ao projeto de 
lei da senadora Ana Amélia Lemos, que dá aos 
municípios autonomia para determinar a largu-
ra da Área de Preservação Permanente (APP) no 
entorno de cursos d’água em espaços urbanos. 
“A aprovação desse projeto garante o respeito 
aos planos diretores dos municípios. Cada cidade 
tem sua particularidade e deve determinar qual o 
tamanho da faixa de proteção”, comentou Xisto.

Outra solicitação feita ao senador foi seu 
apoio para a realização da obra de acesso à Zona 
Especial de Negócios (ZEN) e ao Parque Tecno-
lógico do Sul Fluminense, às margens da Rodo-
via Presidente Dutra. Segundo Eduardo Lopes, 

o governo federal já empenhou cerca de R$ 25 
milhões para emendas parlamentares de autoria 
da bancada do estado do Rio no Senado. “Esses 
recursos serão empregados para atender às cida-
des na questão da geração de emprego e renda 
para toda a população”, afirmou o Senador.

O conselheiro Vitor Walker, que representa a 
OBM BM no Conselho, comentou sobre a saída da 
delegacia da Receita Estadual da cidade, no ano 
passado, e agora da Advocacia Geral da União 
(AGU). “Nossa cidade tem perdido represen-
tatividade com a saída de diversas instituições 
federais e estaduais. Não podemos mais aceitar 
situações como essa. Barra Mansa não pode ser 
preterida e precisamos de apoio para evitar mais 
situações como essa”, disse. 

Ao final do encontro, o presidente do CO-
DEC BM agradeceu a visita do senador e afirmou 
que as entidades da cidade vão acompanhar o 
trabalho do parlamentar. “Esperamos que nosso 
encontro gere frutos positivos para Barra Mansa”, 
finalizou Arivaldo.



O JOGO DE DAMAS
Recebi essa história de um leitor e 

gostaria de dividi-la com você. É uma 
parábola simples, porém de significado 
profundo e que seve para pensarmos 
sobre a correria do dia a dia.

Num remoto vilarejo da Europa 
Oriental, no início do século passado, 
num dos dias do Chanuka*, um 
respeitado Rabino entrou na casa de 
estudos, num momento em que os 
alunos não o esperavam e encontrou 
seus discípulos jogando dama, 
quando deveriam estar estudando as 
leis sagradas, como era o costume 
naqueles tempos. Quando viram o 
mestre ficaram confusos sem saber o 
que fazer ou falar. Param de jogar ime-
diatamente. Um dos discípulos enver-
gonhado tentou justificar-se:

- Perdoe-nos mestre. Apenas 
queríamos nos distrair um pouco!

O velho fez um gesto bondoso e 
perguntou:

- Vocês conhecem as regras desse 
jogo?

Como ninguém respondeu, ele 
mesmo tratou de responde:

- Vou lhes responder quais são as 
regras: a primeira é que duas jogadas 
não podem ser feitas por vez; a 
segunda, que somente se pode mover 
para frente e não para trás; a terceira 
é que quando se chega à última fila 
você está livre para ir aonde quiser. 
Vocês estão aprendendo lições muito 

importantes sobre a nossa existência. 
Prossigam com o jogo, por favor, 
prossigam.

Para você que chegou até aqui 
gostaria de propor-lhe um desafio. 
Qual a relação que existe entre as 
regras do jogo de damas e sua vida 
pessoal ou profissional? Envie e-mail 
para magnoandrade15@hotmail.com

* Chanuka – Festa Judaica.

“A vida só pode ser compreen-
dida olhando-se para trás; mas só 
pode ser vivida olhando-se para 

frente” (Soren Kierkegaard)

Magno Andrade – Advogado,
Economista e Consultor Empresarial.
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A Fecomércio RJ é a representante do comércio de 
bens, serviços e turismo no Estado do Rio de Janeiro. 

A retomada do desenvolvimento do 
Estado e o fortalecimento das entidades 
sindicais são os nossos objetivos. 

Para isso, estamos viabilizando estudos 
estratégicos, acompanhando as pautas 
legislativas e promovendo novos serviços 
e benefícios aos empresários �uminenses.  

A defesa dos interesses do setor do 
comércio de bens, serviços e turismo do 
Estado do Rio de Janeiro é o nosso maior 
compromisso.

www.fecomercio-rj.org.br
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