
Sicomércio de Barra Mansa reivindica
elevação da comarca do município

Página 05

Comércio de Barra Mansa funcionará
no dia 15 de junho

Página 07

Publicação do Sindicato do Comércio Varejista de Barra Mansa, Quatis e Rio Claro I Ano 1 I Edição 11 I Maio 2017

Lojistas 
de Barra Mansa

se preparam
para o Dia 

dos Namorados
Páginas 08 e 09



Com a proximidade do Dia dos Namorados, comemorado no dia 12 
de junho, os lojistas de Barra Mansa se preparam para a data. Conside-
rada a terceira melhor para o comércio, perdendo apenas para o Natal e 
Dia das Mães, o Dia dos Namorados é uma oportunidade para os comer-
ciantes aquecerem as vendas. Preparamos nesta edição uma matéria 
com dicas de presentes e a expectativa de vendas dos comerciantes.

Ainda nesta edição da Revista do Sicomércio confira a reunião dos 
representantes das entidades de Barra Mansa com o presidente do TJRJ; 
a cobertura da Terceira Edição do Veste Rio; preparativos para o Con-
gresso Nacional de Sindicatos e a abertura do comércio no Dia de Corpus 
Christi, entre outras notícias.                               

                                                    
                                                     Boa leitura e boas vendas!
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Diretores do Sicomércio participam
da Terceira Edição do Veste Rio

Um grupo formado por diretores do 
Sicomércio de Barra Mansa participou 
no dia 27 de abril, da Terceira Edição do 
Veste Rio: A Moda Aqui é Fazer Negócio. 
O evento, realizado pelo Sistema 
Fecomércio RJ, por meio do Sesc RJ e do 
Senac RJ, Veste Rio, aconteceu entre os 
dias 26 e 30 de abril, nos Armazéns 2, 3 
e 4 do Píer Mauá, no Rio de Janeiro. 

Idealizado para gerar negócios 
e fomentar o segmento da moda no 
Rio unindo a expertise da Vogue e do 
Caderno Ela, do Globo, o evento repetiu 
o grande sucesso das edições anteriores 
e atraiu mais uma vez importantes 
nomes desse mercado. Este ano, o 
Sistema fortaleceu o setor do Comércio 

de Bens, Serviços e Turismo do estado, 
unindo Economia Criativa e Sustentabi-
lidade na Moda com palestras voltadas 
para o empreendedorismo, economia 
circular e novos formatos produtivos 
do setor de moda, além de oficinas de 
upcycling e werables. Também foram 
lançados o selo de Excelência em Moda e 
o guia turístico e gastronômico “Entre a 
praia e a montanha”. 

Mais que fomentar a economia 
criativa no estado do Rio de Janeiro, 
com a consolidação do Veste Rio o 
Sistema Fecomércio RJ alavanca o 
desenvolvimento de todo o setor do 
Comércio de Bens, Serviços e Turismo, 
promovendo negócios em todos os níveis 

e fortalecendo especialmente o setor de 
moda no estado por meio da inovação, 
da apresentação de talentos, valorização 
de marcas cariocas, discussões, oficinas 
e fóruns sobre sustentabilidade e 
negócios. Nesta nova edição do Veste 
Rio, as atrações para profissionais do 
setor e também para o consumidor final 
tiveram espaços mais amplos. 

O Espaço Sistema Fecomércio RJ 
de Moda ofereceu uma área de 200m² 
dedicados em cada um dos dois polos 
comerciais dos segmentos de joias e 
vestuário do estado do Rio de Janeiro. 
Ambos estiveram presentes nas duas 
áreas do evento: Salão de Negócios e 
Outlet.

Fotos: Divulgação



O presidente do Sicomércio 
de Barra Mansa, Alberto dos 
Santos Pinto, acompanhado 
do advogado da entidade, 

Aloizio Perez, e do diretor de Assuntos 
Sindicais da Fecomércio RJ (Federação 
do Comércio de Estado do Rio de 
Janeiro), Marcelo Novaes, esteve no 
dia 16 de maio, no Rio de Janeiro, 
reunido com o presidente do Tribunal 
de Justiça do Estado (TJRJ), desem-
bargador Milton Fernandes de Souza.  
O encontro aconteceu na sede do 
Tribunal e também contou com a par-
ticipação de representantes de diversas 
entidades de Barra Mansa, entre elas os 
presidentes do CODEC BM (Conselho de 
Desenvolvimento Econômico de Barra 
Mansa), Arivaldo Corrêa Mattos; da 
CDL BM, Xisto Neto; e da OAB BM, Noé 
Garcêz.

O objetivo do encontro foi 
reivindicar ao desembargador, que foi 
empossado na presidência do Tribunal 
no início de fevereiro, a elevação da 
comarca de Barra Mansa de segunda 
entrância para entrância especial. Esta 
é uma luta antiga e que foi encabeçada 
pelo Sicomércio de Barra Mansa em abril 
de 2013. “Na época, por intermédio do 
advogado do sindicato, Aloizio Perez, 
nos reunimos com o diretor do Fórum, 
Francisco Ferraro, para demonstrarmos 
a necessidade da elevação da comarca 
do município à entrância especial e 
encampamos um movimento, com 
o apoio da CDL, ACIAP e o Sindicato 
dos Comerciários de Barra Mansa”, 
informou o presidente do Sicomércio de 

Barra Mansa.
Em dezembro de 2014, a Alerj 

(Assembleia Legislativa do Estado do 
Rio de Janeiro) aprovou o projeto de 
lei 3.156/14, do Poder Judiciário, que 
dispõe sobre a organização e divisão 
da Justiça Estadual. “Com a aprovação 
do texto, a comarca de Barra Mansa 
deveria ser elevada à entrância especial 
no prazo de 12 meses, o que ainda não 
aconteceu. Por isso, decidimos pedir 
o apoio do novo presidente”, explicou 
Alberto. 

Situação atual da
comarca de Barra Mansa

Hoje, a comarca de Barra Mansa 
está enquadrada na segunda entrância 
(comarca com mais de um juízo/

vara). De acordo com informações do 
Judiciário, há muitos anos a comarca 
de Barra Mansa é uma das maiores de 
segunda entrância, atingindo os índices 
legais para ser elevada à entrância 
especial. A população do município, 
número de eleitores, movimento 
forense e receita tributária atendem os 
requisitos exigidos para elevação. Além 
de evitar a troca constante de titulares 
nas varas, a mudança contribuirá para 
acabar com a vacância, ou seja, falta 
de juízes. 

“O Sicomércio entende que essa 
elevação só trará benefícios para a 
população, uma vez que os juízes 
de carreira permanecerão por mais 
tempo no município e não haverá a 
rotatividade que existe hoje”, destacou 
o presidente do sindicato.
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Sicoob Credirochas apresenta resultados

de 2016 aos associados da região Sul Fluminense
O Sicoob Credirochas realizou no 

dia 18 de abril, em Volta Redonda, uma 
pré-assembleia para apresentar os re-
sultados obtidos em 2016, no Espírito 
Santo e na região Sul Fluminense. Só na 
região, a Cooperativa de Crédito conta 
com cinco agências, três em Volta Re-
donda, uma em Barra Mansa e uma em 
Resende. Os números foram apresen-
tados pelo presidente do Conselho de 
Administração do Sicoob Credirochas, 
Tales Pena Machado, a cerca de 400 as-
sociados.

“Foi um ano muito difícil para a eco-
nomia nacional e isso não foi diferente 
para a Cooperativa. Trabalhamos com 
conservadorismo porque aumentou a di-
ficuldade das empresas e, para darmos 
suporte aos empresários, tivemos que 
ter muito critério para não ter perdas. 
Mas, apesar disso tudo, conseguimos fe-
char o ano com um resultado bastante 
significativo”, comemorou Tales.

Em 2016, o Sicoob Credirochas con-
seguiu manter o custo para os associa-
dos abaixo do praticado pelo mercado, 
de acordo com índices divulgados pelo 
Banco Central do Brasil. Um dos exem-
plos dessa vantagem é a taxa média 
de juros do cheque especial praticada 
no ano passado, que foi de 123,7% a.a 
no Sicoob e chegou a 314,5% a.a fora 
da Cooperativa. No rotativo do cartão 
de crédito, a desproporção se acentua 
ainda mais (137,03% a.a no Sicoob e 
483,2% a.a nas instituições financeiras 
convencionais, praticadas em dezem-
bro de 2016).

De 2015 para 2016, o número de as-
sociados do Sicoob Credirochas cresceu 
25%. Hoje, a Cooperativa conta com 

11.748 associados, sendo 2.874 na re-
gião Sul Fluminense. O Capital Social, 
que fortalece a Cooperativa e acumula 
reservas para o futuro dos associados 
também teve um crescimento signifi-
cativo, de 23%, de 2015 para 2016; e 
o número de depósitos aumentou 15% 
neste período, demonstrando o cresci-
mento da confiança dos associados na 
Cooperativa. 

Nas Cooperativas de Crédito, a le-
gislação cooperativa estabelece que as 
sobras líquidas à disposição da Assem-
bleia Geral seja rateadas entre os as-
sociados proporcionalmente ao volume 
de negócios que cada um realizou com 
a Cooperativa. Quanto mais negócios o 
associado faz com o Sicoob, mais rece-
be de volta aos resultados gerados. De 

2015 para 2016, os ativos tiveram um 
crescimento de 14%, passando de R$ 
348.617.451,00 para R$ 398.379.364,00. 

Além de oferecer os melhores pro-
dutos e serviços financeiros, o Sicoob 
desenvolve práticas de responsabilida-
de social e ambiental, pois é vital o seu 
compromisso com a qualidade de vida 
das pessoas e com o desenvolvimento 
local e regional. Em 2016, foram rea-
lizadas duas palestras, uma em Barra 
Mansa e outra em Volta Redonda, que 
juntas contaram com a participação de 
600 pessoas, além do Programa Asso-
ciado ao Negócio, programa de capa-
citação de micro e pequenos empreen-
dedores associados para potencializar 
seus negócios e que aconteceu em Volta 
Redonda, reunindo cerca de 30 pessoas. 

Revista Sicomércio - Maio 2017
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Um grupo formado por 32 pessoas, 
entre elas parte da diretoria do 
Sicomércio de Barra Mansa, Quatis e 
Rio Claro, participa, entre os dias 24 e 
26 de maio, do 33º Congresso Nacional 
dos Sindicatos Patronais do Comércio 
de Bens, Serviços e Turismo, que este 
ano acontece em João Pessoa (PB), 
no Centro de Convenções do Estado 
da Paraíba. O Congresso Nacional 
será realizado pelo SINDILOJAS - 
João Pessoa, tendo como parceiros 
e apoiadores a CNC (Confederação 
Nacional do Comércio de Bens, Serviços 

e Turismo); Fecomércio PB (Federação 
do Comércio e Bens, Serviços e Turismo 
do Estado da Paraíba); e os Sindicatos 
Empresariais do Comércio de Bens, 
Serviços e Turismo do Estado da 
Paraíba.

O evento tem como objetivo pro-
porcionar aos participantes o enten-
dimento da atual situação política do 
Brasil e seus efeitos danosos sobre a 
economia e às empresas, bem como 
buscar caminhos para melhorar o 
ambiente de negócios, com geração 
de mais empregos e renda para os 

brasileiros. Além de reuniões dos 
assessores jurídicos, dos executivos 
e dos assessores de comunicação 
e marketing, o Congresso Nacional 
contará com palestras, painéis, 
temáticas e talk shows. 

“Esperamos voltar desse encontro 
com novidades para fortalecer nosso 
setor e melhorar os negócios no 
comércio das cidades que fazem parte 
da base territorial do sindicato”, frisou 
o presidente do Sicomércio de Barra 
Mansa, Quatis e Rio Claro, Alberto dos 
Santos Pinto.

Comércio de Barra Mansa funcionará
no dia 15 de junho, Dia de Corpus Christi

O comércio de Barra Mansa funcionará 
normalmente no dia 15 de junho. A abertura 
está prevista na Convenção Coletiva, 
que assegura o funcionamento no Dia de 
Corpus Christi, assim como nos dias de São 
Jorge, Tiradentes e Consciência Negra. 
O Sicomércio (Sindicato do Comércio 
Varejista), CDL e Aciap estão realizando 
novamente este ano uma campanha para 
divulgar a abertura do comércio e aquecer 
as vendas neste dia.

“Através da união das entidades 
pretendemos mobilizar os comerciantes para 
que abram suas lojas neste dia, fortalecendo 
o comércio de nossa cidade. Temos realizado 
essas campanhas de abertura nos feriados e 

o resultado tem sido satisfatório”, frisou o 
presidente do Sicomércio de Barra Mansa, 
Alberto dos Santos Pinto, acrescentando 
que a expectativa é do comércio receber 
não só os consumidores de Barra Mansa, mas 
também de outras cidades da região onde o 
comércio não funcionará no dia 15 de junho.

Para o presidente da CDL Barra Mansa, 
Xisto Neto, o dano que o país sofre por 
parar diante a intermináveis feriados é in-
calculável. “Não existe produtividade que 
resista. Daí a importância da união das 
entidades e empresários e de nos mobi-
lizarmos para ações que diminuam esses 
impactos e façam a economia girar”, 
ressaltou Xisto.

“O comércio é um grande gerador de 
receitas, empregos e impostos que fazem 
a economia girar. O número de feriados 
excessivos causa muitos prejuízos e como 
Corpus Christi cai em uma quinta-feira, o 
fechamento quebra a sequência de vendas 
do comércio e torna a situação pior ainda. 
A ACIAP BM apoia a abertura das lojas no 
feriado de Corpus Christi”, completou a 
presidente da ACIAP BM, Denyse Singulani.

Caso optem por abrir suas lojas os 
comerciantes têm que pagar as horas com 
o adicional de 100% ou os comerciários 
compensarem estas horas com a diminuição 
ou supressão da jornada de trabalho em 
outros dias da semana ou do mês.

Revista Sicomércio - Maio 2017
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Passado o Dia das Mães, os comerci-
antes de Barra Mansa agora se preparam 
para o Dia dos Namorados, comemorado 
em 12 de junho. A data, que também 
movimenta quase todo o comércio, é a 
terceira melhor de vendas para o setor. 
Joalherias, floriculturas, delicatesses, 
livrarias, papelarias, lojas de roupas, 
calçados, acessórios, eletroeletrônicos, 
produtos personalizados com o tema e 
artigos de decoração registram aumento 
na procura neste período em relação aos 
outros meses do ano. 

“Além das lojas esta é uma data que 
movimenta também os restaurantes, já 
que muitos casais saem para jantar no Dia 
dos Namorados. Com isso, as vendas em 
supermercados e lojas de bebidas também 
registram um aumento neste período”, 
destacou o presidente do Sicomércio, 
Alberto dos Santos Pinto.

Para facilitar as compras e, conse-
quentemente estimular as vendas, o 
comércio de Barra Mansa funcionará até as 
18 horas no sábado dia 10, que antecede 
o Dia dos Namorados, que este ano será 
comemorado numa segunda-feira. “Vamos 
realizar uma campanha em parceria com 
a CDL e ACIAP para divulgar o funciona-
mento do comércio em horário estendido 
no sábado. Temos feito campanhas aos 
sábados próximo as datas comemorativas, 
facilitando assim o acesso dos consum-
idores as lojas e permitindo um tempo 
maior para realizarem suas compras”, 

informou Alberto.
O presidente do Sicomércio ressaltou 

que a orientação da entidade é que os 
lojistas aproveitem a data pra  aquecer 
as vendas. “É importante ter variedade 
de mercadorias para atender os 
consumidores, treinar os funcionários, 
manter as vitrines bem decoradas e 
atraentes, além de realizar uma boa 
divulgação”, frisou.

Comércio oferece presentes 
para todos os gostos

A forma de presentear no Dia dos 
Namorados é a mais variada possível. 
“Desde um simples cartão com uma 
declaração de amor até um presente mais 
caro, como uma peça de vestuário, roupa 
ou uma joia, o que vale é homenagear quem 
se ama”, destacou Alberto, lembrando que 
o comércio de Barra Mansa possui lojas 
de todos segmentos, oferecendo produtos 
para todos os gostos e bolsos.

Pra quem quer pedir a amada em 
noivado, essa data é uma excelente opor-
tunidade. O clima romântico favorece 
o pedido que, sem dúvida, deixará a 
futura noiva muito feliz. “Nesta época 
sempre temos muita procura por alianças. 
Estamos, inclusive, com uma excelente 
promoção. O cliente pode parcelar o par 
de alianças no preço à vista em até seis 
vezes no cartão”, informou o gerente da 
Joalheria Regina, Jacson Alves Pereira.

Comerciantes de Barra Mansa se preparam
para o Dia dos Namorados

Fotos: Chrystine Mello
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Comerciantes de Barra Mansa se preparam
para o Dia dos Namorados

Agora, para quem não quer assumir um 
compromisso mais sério ainda, a joalheria 
oferece outras opções para presentear 
a amada. “O cordão com pingente é 
um item muito procurado, mas também 
vendemos muitos brincos e aneis no Dia 
dos Namorados”, disse Jacson.

Para os homens, o item mais procurado 
é o relógio, que está em alta. “Mesmo as 
pessoas usando o celular pra ver as horas, 
a procura por relógios aumentou muito 
nos últimos meses. Temos vários modelos 
e tamanhos, com preços diversificados, a 
partir de R$ 120,00”, informou o gerente 
da joalheria. 

Em relação a expectatica de vendas, 
Jacson informou que está otimista. “As 
vendas sempre oscilam ano a ano. Quando 
no Dia das Mães o movimento é normal, 
no Dia dos Namorados é melhor. Esse 
ano, não tivemos um crescimento nas 
vendas do Dia das Mães em relação ao ano 
passado, então esperamos um aumento 
de 20% no Dia dos Namorados em relação 
a 2016”, disse.

Jacson informou ainda que espera 
que a procura por presentes para o 
Dia dos Namorados comece no dia 05 
de junho e o maior fluxo de consumi-
dores seja no sábado, dia 10. “Nossa 
orientação é que os consumidores que 
puderem, antecipem suas compras, 
para que tenham mais tranquilidade pra 
escolher seus presentes, além de ter mais 
opções”, disse. Outra opção romântica 

pra presentear a namorada nesta data são 
as flores. Na Luciana Flores o item mais 
vendido nesta época é o buquê de rosas 
vermelhas. “Depois das rosas, vendemos 
também muitas orquídeas”, informou 
a proprietária da floricultura, Wanessa 
Ribeiro Macedo Delcort, informando que 
espera um aumento de 50% nas vendas 
neste período em relação aos outros 
meses do ano. 

De acordo  com Wanessa, muitas 
pessoas deixam pra comprar no dia, mas 
ela salienta que os clientes podem fazer 
suas encomendas com antecedência. 
“Como este ano o Dia dos Namorados 
cairá numa segunda-feira, vamos intensi-
ficar o trabalho no final de semana para 
atender as encomendas. No sábado fun-
cionaremos até as 18 horas e no domingo, 
que geralmente funcionamos das 8 às 
13 horas, podemos estender o horário 
no período da tarde dependendo do 
movimento”, disse, acrescentando que 
a loja conta com serviço de entrega de 
flores. 

As delicatesses também registram 
um aumento na procura por produtos 
nesta época do ano. Na loja Chocolates 
Brasil Cacau os proprietários esperam um 
aumento nas vendas em relação ao ano 
passado. “A expectativa é grande, pois 
é a nossa terceira melhor data. Assim 
como tivemos um aumento de 10% nas 
vendas de Dia das Mães em relação ao 
ano passado, esperamos ter um aumento 

próximo a isso para essa data. O ano 
de 2017 tem apresentado melhoras em 
relação a 2016”, informou a proprietária 
da loja Fabíola Intorne da Silva.

De acordo com ela, a loja conta com 
um mix bem variado, tanto de produtos 
quanto de valores, que vai de caixarias 
menores até cestas maiores. “Temos kits, 
canecas, pelúcias e uma linha de produtos 
desenvolvida especialmente para o Dia 
dos Namorados. Temos produtos a partir 
de R$ 6,00 como a rosa com bombom de 
cereja e caixas com valor de até 59,90. 
O nosso diferencial é que o cliente tem 
liberdade de montar seu próprio kit, 
sua própria cesta, dentro do valor por 
ele determinado. Temos kits e cestas 
já montados de valores variados para 
aqueles clientes que buscam praticidade”, 
explicou, informando que espera o maior 
movimento para o sábado, dia 10. 

Para atrair os consumidores, a loja, 
que é uma franquia, conta com um plano 
de mídia com divulgação nas redes sociais, 
revistas e TV. “E fidelizamos o cliente 
através de um excelente atendimento, 
produtos de qualidade e a possibilidade 
de montagem de cestas dando a liberdade 
ao cliente de acrescentar um outro 
produto, que não seja chocolate, para 
compor a cesta. Também parcelamos e 
fazemos entregas de cestas a partir de 
um determinado valor”, completou o 
também proprietário da Chocolates Brasil 
Cacau, Alexandre Jouan Dias Coelho.
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Mais uma vez, esse ano no 
dia primeiro de junho, as CDLs 
Jovens e CDLs de todo o país 
estarão unidas na luta con-
tra as altas taxas tributárias e 
impostos no Brasil. O contribu-
inte brasileiro trabalha até o 
dia 31 de maio, somente pa-
ra pagar os tributos (impostos, 
taxas e contribuições) exigidos 
pelos governos federal, es-
tadual e municipal.

Esse ano a campanha 
traz como tema “Imposto 
não é Brincadeira”, porém 
iconizado com a imagem de 
um dinossauro, que além de 
ser pré-histórico (remetendo 
ao pouco avanço do país 
com uma prática tributária 
ultrapassada), é um animal 
feroz e voraz.

“O DLI é uma uma ação 
que visa conscientizar a socie-

dade da alta carga tributária e 
da necessidade de uma apli-
cação eficiente dos impostos 
para o desenvolvimento de 
um futuro melhor”, expli-
ca Hellen Lima, presidente 
da CDL Jovem de Barra Man-
sa que também promoverá 
ações nessa data através da 
Confederação Nacional de 
Dirigentes Lojistas Jovem 
(CNDL) em parceria com as 
Câmaras de Dirigentes Lojistas 
de todo o Brasil (CDLs).

O grupo pretende mobi-
lizar a sociedade para que 
juntos possam pressionar as 
classes políticas e o Estado 
para a aplicação correta dos 
impostos em benefício para 
toda a sociedade, ressaltando 
a imagem e a força do seg-
mento varejista e dos micro e 
pequenos empresários.

A ACIAP BM realizou no 
dia 27 de abril, eleição de 
sua nova diretoria. A nova 
presidente da entidade 
é a comerciante Denyse 
Singulani, de 59 anos. Ela 
assume a vaga ocupada 
durante dois anos por 
Rafael Milton Teixeira 
Júnior e é a segunda 
mulher, em 84 anos da 
entidade, a assumir a 
presidência.

A assembleia geral 
ordinária foi conduzida 
pelo presidente do 
Conselho Superior, José 
Francisco Medeiros. Os 
associados presentes 
aprovaram o relatório de 
atividades, as contas do 
período 2015/2017 e, em 

seguida, por aclamação, 
elegeram a chapa 
encabeçada por Denyse.

“Ingressei na ACIAP 
BM em 2013, pois sempre 
tive o desejo de participar 
e contribuir para o 
crescimento do nosso 
município. Agradeço ao 
Conselho Superior e aos 
associados a oportunidade 
e a confiança depositadas 
em mim e na minha 
diretoria. Herdo uma 
entidade organizada e 
cada vez mais participa-
tiva. Acredito que temos 
potencial humano para dar 
continuidade e realizar 
um excelente trabalho”, 
afirmou a nova presidente, 
que fica no cargo até 2019.

CDL Jovem de Barra Mansa prepara
o DLI - Dia da Liberdade de Impostos

ACIAP BM tem nova diretoria

ESPAÇO ACIAPESPAÇO CDL

Por Flávia ResendePor Thaís Mattos
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O Conselho de Desenvolvi-
mento Econômico de Barra 
Mansa (CODEC-BM) é um fórum 
que reúne as mais relevantes 
entidades representativas 
da economia de Barra Man-
sa e região. Foi criado a partir 
da união de lideranças empre-
sariais que se organizaram de 
maneira articulada, atuando 
sempre nos temos da Lei e do 
Regulamento. São 11 institu-
ições formadoras do conselho: 
Sulcarj, CDL-BM, Sicomércio 
de Barra Mansa, OAB-BM, UBM, 
Sindicato Rural, SESCON-Sul 
Fluminense, Firjan, ACIAP-BM, 
Sociedade Médica e Sindpass, 
que se reuniram com o objeti-
vo de atuar e contribuir para o 
desenvolvimento econômico e 
a qualidade de vida do nosso 

município e região.
A principal finalidade é pro-

por e fazer executar política 
de desenvolvimento econômi-
co, tendo como principais 
características: a participação 
voluntária, visão de futuro e 
planejamento, foco no desen-
volvimento econômico e 
representatividade da socie-
dade organizada.

O CODEC-BM é compos-
to por uma mesa diretora, 
plenária e câmaras técnicas, 
tendo como presidente, Arival-
do Corrêa Mattos, diretor do 
Sulcarj. Atualmente trabalha 
na criação e desenvolvimento 
de quatro projetos: 

 - Observatório Social de 
Barra Mansa - Um espaço pa-
ra o exercício da cidadania, 

democrático e apartidário 
com o objetivo de contribuir 
para a melhoria da gestão 
pública. Órgão que atuará na 
fiscalização e transparência na 
gestão dos serviços públicos.

- Parque Tecnológico de 
Barra Mansa - Um espaço para o 
desenvolvimento do município 
como importante região de 
atividade industrial, atuando 
no sentido de atrair investi-
mentos e apoiando iniciativas e 
programas de desenvolvimento 
econômico e social para Barra 
Mansa.

- Moradores de Rua - O 
CODEC-BM trabalha junto à Ad-
ministração Pública Municipal e 
Instituições de Assistência So-
cial para elaboração e criação 
de um Projeto Social para a ci-

dade de Barra Mansa para a 
solução da situação dos Mora-
dores de Rua.

- Readequação Ferroviária e 
mobilidade urbana – Trabalhando 
junto à Administração Pública 
Municipal, Ministério Público 
Federal, DNIT e repre-
sentantes do legislativo 
estadual para andamento 
do projeto que ajudará na 
organização do fluxo viário na 
região e dará segurança aos 
motoristas e pedestres que 
circulam diariamente pelos 
cruzamentos férreos. 

Mais informações (24) 
3323-3453, no email codecbm@
gmail.com ou no escritório, na 
Rua Cícero Cunha, 25, Centro, 
Barra Mansa, com a secretária 
do CODEC BM Cliris Coimbra.

ESPAÇO CODEC BM
Conheça o Conselho de Desenvolvimento Econômico de Barra Mansa
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01 – Alexandra de Souza Aldet (Mood Roupas)
03 – Lourivani Barbosa do Vale (Barraescap) 
04 – Vilma Maria Santagueda Florêncio	
 (A Viana Leal)
04 – Luis Fernando Vasconcelos Magalhães 
(Atletic Esportes)
06 – Maria Wanda Moreira Caravieri 
(Cerâmica Vale do Paraíba)
06 – Ana Luiza Amante Gomide (Modarte)
06 – Carlos Adriano Silva Costa(Frilat)
06 – Fabíola Intorne da Silva (Chocolates 
Brasil Cacau)
07 – Antônio Feris Filho (Casas Luan)
08 – Willinete Rejane de Lima Correia (Trat 
Spa Urbano)
08 – Edneia do Carmo Araújo (Exclusivo 
Calçados)
10 – Maximiliano Nagib Filho (Supermercado 
Pérola da Boa Sorte)
11 – Camila Vieira Fernandes (Nerilda 
Modas)
12 – Vera Lucia Nalin Gabriel (Lojas Nalin)
13 – Vanessa Nabas Esperança da Silva 
(World Tênnis)
13 – Neusa Maria Muller Pineschi (Fox 
Material Elétrico)
14 – Sidecir Rodrigues Oliveira (Ethyka 
Material para Limpeza)

17 – Almir Esteves Correa (Rick’s Magazine)
18 – José Laerte da Silva (C. J. 1100 
Comércio de Peças)
18 – Enéias Moreira de Souza (E. Moreira)
18 – José Roberto de Freitas (Toca do 
Estudante)
23 – Thiago Singulani Ribeiro e Souza  (World 
Tênnis)
23 – Eduardo José de Souza (Droga Forte)
23 – Luis Antônio Torquato (Nossa Casa In-
formática)
24 – João Dimas Nogueira (Casa Teixeira)
26 – Carla Cristina Moreira Ferreira (União 
Decorações)
27 – José Paulo Nogueira (Sapataria Troca 
o Tênis)
27 – Robson de Carvalho Martins (Martins 
Material de Construção)
27 – Julio César Soares Cardoso (Tecidos 
Unibrás) 
29 – Ronaldo dos Santos (Folha Verde Agro-
pecuária)
29 – Maria Aparecida Aguiar de Farias 
(Drogaria Boa Sorte)
29 – Maria Margaret Zonta da Rosa 
(Perfumaria Fashion Hair)
29 – José Maria Coutinho Rodrigues (Quamat 

Material de Construção)

01 • Primeira transmissão 

de TV no Brasil

03 • Dia Mundial do 

Administrador de Pessoal

05 • Dia Mundial do Meio Ambiente

09 • Dia do Porteiro

12 • Dia dos Namorados

13 • Dia de Santo Antônio

14 . Dia Mundial do 

Doador de Sangue

15 • Corpus Christi

20 • Dia do Revendedor

21 • Início do inverno

24 • Dia das Empresas Gráficas

24 • Dia de São João

29 • Dia de São Pedro e São Paulo

29 • Dia da Telefonista

Junho
Aniversariantes Datas

Comemorativas

Sistema Fecomércio RJ realiza Terceira Edição do Veste Rio
Fotos: Chrystine Mello

Revista Sicomércio - Maio 2017



Exigibilidade da Contribuição Sindical das microempresas e 
empresas de pequeno porte, optantes do Simples Nacional 

O Ministério do Trabalho, na nota 
técnica SRT (Secretaria de Relações de 
Trabalho) n. 115, de 2017 da (cf. site 
www.sicomerciobm.com.br), revogou 
as de nºs 50/2005 e 02/2008, resta-
belecendo a exigibilidade da cobrança 
da Contribuição Sindical das micro-
empresas e das de pequeno porte, 
optantes do simples nacional. 

As microempresas e as de pequeno 
porte estão, portanto, obrigadas ao 
pagamento da Contribuição Sindical 
patronal, calculada sobre o capital 
social, observada a tabela divulgada 
pela CNC (Confederação Nacional  do 
Comércio) para evitar a aplicação de 
multas pela Autoridade do Ministério 
do Trabalho, que também é contempla-

do com um percentual da verba. 
Na verdade, em uma simples análise 

do artigo 13, parágrafo 3º, da Lei Comple-
mentar n. 123, de 2006, é fácil constatar 
que inexiste, expressamente, isenção da 
contribuição sindical devida pelas micro-
empresas e empresas de pequeno porte. 
Todavia, a isenção foi mencionada, ex-
pressamente, no artigo 53 do mesmo di-
ploma legal, revogado pelo artigo 3º. da 
Lei Complementar n. 127, de 2007. 

O Ministério do Trabalho, nas notas 
técnicas nºs 50/2005 e 02/2008,  di-
vulgou o entendimento, com todas as 
vênias, totalmente equivocado, sanan-
do-o com a edição da de n. 115, de 
2017, onde reconheceu que compete 
a Secretaria das Relações de Trabalho 

promover a guarda ao princípio unica-
mente da unicidade sindical, na forma 
da súmula n. 677 da C. STF. 

A orientação é para as microem-
presas e empresas de pequeno porte, 
optantes do Simples Nacional, realiza-
rem o pagamento da Contribuição 
Sindical, de acordo com a tabela dis-
ponível no site acima, para evitar a im-
posição de multa pelo Ministério do Tra-
balho, que, como já dito, tem direito 
a uma parcela da verba e já divulgou 
ações para recuperar a receita, o que 
poderá gerar ainda mais encargos para 
os comerciantes do varejo. 

* Aloizio Perez é advogado do Sicomércio de 
Barra Mansa, Quatis e Rio Claro.
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Como se comportar num almoço de negócios
Com certeza você, por uma razão 

ou outra, já trocou ou irá trocar a 
sala de reuniões de sua empresa por 
um restaurante. Esse ambiente tem 
algumas vantagens, especialmente 
quando você quer dar um tom mais 
informal ao encontro, o negócio ainda 
não está 100% fechado e não quer dar a 
ele um caráter “oficial”, entre outros 
aspectos.

Esse local também apresenta 
algumas desvantagens, como o fato de 
você não poder usar material de apoio, 
pois as folhas e material gráfico teriam 
de disputar espaço com a comida. No 
máximo, providencie algum material 
escrito, arquivado em uma pasta 
ou envelope, e passe-o para seu 
interlocutor analisar depois. 

Confira algumas dicas que você 
pode utilizar:

Prefira bebidas sem álcool e se for 
inevitável beba pouco. Algumas pessoas 
têm uma má impressão a respeito de 
quem consome muito álcool e que ainda 

tem meio expediente de trabalho pela 
frente, além do que você pode passar 
do ponto e por tudo a perder.

O ideal é que sua empresa tenha um 
acordo com um restaurante da cidade 
e sempre faça suas reuniões fora do 
escritório neste estabelecimento. A 
relação de parceria automaticamente 
melhora o atendimento, além de 
permitir a você algumas vantagens, 
como pagar todas as refeições uma vez 
por mês ou ligar e pedir para reservar 
“aquela” mesa, garantindo sempre um 
local discreto e propício aos negócios.

Não se estenda demais. Tanto 
você quanto seu interlocutor têm 
compromissos à tarde. Aliás, usar a 
pressa pode ser uma ótima forma de 
garantir um segundo passo. Diga: 
“Olha, eu sei que você, assim como 
eu, tem compromissos a seguir. Então, 
o que acha de marcarmos outro 
encontro, dessa vez em meu escritório? 
Você prefere na quarta ou quinta-feira 
da semana que vem?”. Após isso, faça 

uma rápida recapitulação dos pontos já 
acertados e do que ainda falta definir.

Se foi você quem convidou a outra 
pessoa para o encontro, pague a conta. 
Caso contrário, ofereça-se para pagar 
a metade.

Pague os 10% do garçom e dê uma 
pequena gorjeta ao responsável pelo 
estacionamento. Não vale a pena 
arriscar uma discussão diante do 
cliente, parceiro ou fornecedor.

Com essas dicas, as chances de que 
seu almoço de negócios tenha algum 
imprevisto ou surpresa diminuem 
bastante.

“Os únicos interessados em mudar 
o mundo são os pessimistas, porque 
os otimistas estão encantados com o 
que existe.” José Saramago

* Magno Andrade – Advogado, Economista e 
Consultor Empresarial 

E-mail: magnoandrade15@hotmail.com
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Buscando promover a qualidade de vida e a transformação social, o Sistema Fecomércio RJ – 
por meio do Sesc RJ, seu braço sociocultural – traz, com o Programa Sesc Esporte, nossos 
atletas como exemplo e inspiração para a prática esportiva.

Com participação ativa da família na iniciação e formação esportiva, crianças e jovens são 
incentivados a incluir a atividade física no seu dia a dia, melhorando seu desempenho – motor 
e escolar – e praticando valores do esporte fundamentais para a percepção da autoestima,
da vida em sociedade e do mundo do trabalho.

Para inspirar os mais de 12 mil alunos atendidos pela instituição, o Programa Sesc Esporte 
incentiva atletas de alto rendimento, como os times de vôlei Sesc RJ (masculino), liderado 
pelo técnico Giovane Gávio, e o Rexona-Sesc (feminino), do técnico Bernardinho, que este ano 
foram campeões, respectivamente, da Superliga B e da Superliga.

TRANSFORMAR VIDAS
É O NOSSO ESPORTE. 
E A NOSSA MAIOR CONQUISTA.
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www.sescrio.org.br
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