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EDITORIAL

Metas tracadas

A diretoria do Sicomércio de Barra Mansa comecou 2019
empenhada em dar continuidade no trabalho que se iniciou

em julho do ano passado para o crescimento do sindicato e
fortalecimento do comércio.

Nesta edicao da Revista Sicomércio publicamos uma entre-
vista com o presidente da entidade, Hugo Tavares Nascimen-
to, sobre as metas tracadas para este ano e um balanco das
acoes das Comissdes de Trabalho em 2018.

Também nesta edicao vocé fica por dentro do movimen-
to no comércio com a volta as aulas, liquidacdes e Carnaval,
além de informagoes sobre a Contribuicao Sindical Patronal,
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NOSSA DIRETORIA

Luciene dos Santos D’Almeida Angelim
Segunda tesoureira

A diretoria do Sicomércio
de Barra Mansa conta como
22 Tesoureira a comerciante
Luciene dos Santos
D’Almeida Angelim. Nascida
em Barra Mansa, Luciene é
divorciada e teve trés filhas,
Mariana, Leticia e Jalia (in
memorian).

A comerciante tem o
Ensino Médio completo e
trabalha no comércio ha

35 anos, tendo herdado do
pai, Vicente Angelim (in
memorian), a paixao pelo
setor varejista. “Comecei
trabalhando com meu pai,
que fundou a loja em 1971.
Depois de um tempo ele
passou a empresa pra mim
e para meu ex-marido, o
Marinho. Uns anos depois,
abrimos a Vatel Elétrica em
Barra Mansa e também em

05

Resende”, contou Luciene,
que é proprietaria da Vatel
Eletronica e Marinho da
Elétrica.

A Vatel Eletronica
funciona na Dr. Mario
Ramos, nUmero 22, no
Centro de Barra Mansa.
A loja vende materiais
eletrénicos, antenas, cabos,
componentes e materiais
elétricos de pequeno porte.
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Lojas de Barra Mansa oferecem
descontos atrativos para consumidores

Inicio de ano é época de liquidacao
no comércio! Depois das festas de fim
de ano é hora das lojas aproveita-
rem pra vender as mercadorias que
ficaram no estoque. Em Barra Mansa,
muitas lojas estao em promocao desde
janeiro. Os descontos podem chegar
até 70%, atraindo consumidores nao so
do municipio, mas também de outras
cidades.

“Além de ser uma excelente opor-
tunidade para os lojistas venderem
as Ultimas pecas da atual colecdo e
se prepararem para o lancamento da
préxima, € uma chance para os consu-

Chrystine Mello

midores comprarem mercadorias com
um valor menor”, disse o presidente
do Sicomércio de Barra Mansa, Hugo
Tavares Nascimento, se referindo
ao lancamento da Colecao Outono/
Inverno.

Gerente da loja Sonho dos Pés,
Gildiane Fernandes informou que a
loja esta em liquidacdo desde o inicio
de janeiro. “Ja fizemos uma promocao
com descontos progressivos, a cada
quantidade de produtos o cliente tinha
uma porcentagem de desconto. Agora,
estamos com uma nova promocao, na
compra de trés produtos, o cliente sé

paga dois, o mais barato sai de graca”,
explicou.

Para atrair os consumidores, além
de decorar a vitrine e a loja, a gerente
informou que utilizam as redes sociais
para divulgar os descontos. “Postamos
os produtos em oferta no Instagram da
loja e também enviados aos clientes pelo
whatsapp. O retorno tem sido positivo,
temos obtido bastante resultado com
as redes sociais”, disse Gildiane, acres-
centando que o movimento tem sido sa-
tisfatério: “Fizemos um levantamento
do mesmo periodo do ano passado e ja
tivemos um aumento de 20% nas vendas
em relacao a 2018”.

Proprietaria da Cecilia Modas, a
comerciante Maria Cecilia da Silva
Pereira informou que as duas lojas, do
Centro e da Vila Nova, tém produtos
na promocao. Sao calcados, acessorios
e roupas da Colecao Primavera/Verao.
“A loja esta com descontos desde 02 de
janeiro tendo em vista grades furadas
de calcados e pecas que ja estavam no
estoque”, disse, acrescentando que os
descontos vao de 10% a 60% e seguem
até depois do Carnaval.

Segundo a comerciante, a intencao
é lancar a Colecdo Outono/Inverno apos
o Carnaval. “Mas ja temos antecipado
algumas pecas das proximas estacoes.
Sempre damos uma palinha das cores
da nova estacao, pois os clientes tém
curiosidade e isso inspira confianca e
credibilidade no nosso papel de vestir e
satisfazer os desejos deles”, completou.

NAO FIQUE FORA DO AR!

GARANTA JA O SEU

CONVERSOR DIGITAL

" VATEL ELETRONICA
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material escolar no comércio

Avoltaasaulas, noiniciode fevereiro,
esta movimentando o comércio de Barra
Mansa. A procura por material escolar,
tanto em papelarias como em lojas de
utilidades, comecou em dezembro do
ano passado. Mas o maior movimento
foi registrado entre a Ultima semana de
janeiro e a primeira de fevereiro, ja que
a maioria deixou para fazer a compra do
material préximo ao inicio do ano letivo.

“As  vendas comecaram em
dezembro, mas mesmo com o inicio
das aulas ainda estamos tendo procura
por material escolar, porque algumas
pessoas deixaram para a ultima hora
e outras estao retornando das férias”,
informou a comerciante Tatiane Suyene
da Paz Lacerda, proprietaria da Papelaria
Art-Mania.

Apapelaria, que conta com toda linha
de material escolar, também comerciali-
za livros didaticos por encomenda. E a
facilidade em encontrar todo material
em um so6 lugar, tem atraido muitos pais,
segundo Tatiane. “Tivemos um aumento
de 50% nas vendas em relacao ao ano
passado”, comentou a comerciante.

De acordo com Gabriel Vitor de
Souza, da loja Forte Lar, a procura na
loja comecou no inicio do ano. “Na
primeira semana de janeiro ja tinha
cliente fazendo pesquisa de precos e
alguns ja adiantando as compras. Mas a
semana que inicia as aulas é a que mais
temos fluxo de clientes”, informou,
ressaltando que a loja registrou um
aumento em torno de 12% em relacao ao
mesmo periodo do ano passado.

Gabriel disse que a expectativa é
de que a procura por material escolar
continue esse més. “Como muitas pessoas
esperam iniciar as aulas para depois
comprar o material escolar, esperamos
vender até o final de fevereiro”, disse.

Ele informou que, entre os produtos
mais  vendidos, estdao: cadernos,
mochilas, folha A4 e miudezas em
geral, como lapis, caneta e apontador,
borracha. “Como a loja é voltada para
0 comércio mais popular, procuramos
vender itens com qualidade, sobretudo
com o preco acessivel. Temos uma
variedade de preco de mochilas por
exemplo, que vai de RS 19,99 até RS

0/

Chrystine Mello

169,99. Fora que durante este periodo
temos grande procura pelo parcelamen-
to no cartao, que pode chegar a 6x sem

juros”, completou.

Venda de aviamentos, acessdrios e fantasias ja comecou

Divulgacao

0 movimento comecou em janeiro.

“Temos

tido procura por aviamentos, de pessoas que
querem customizar abadas para blocos carna-
valescos, e também de fantasias, nao s6 para
o Carnaval, mas também para aniversarios e
festas infantis. Além dos mesversarios, que
tem movimentado bastante a loja”, disse a
comerciante.

E sdao justamente os mesversarios que
fizeram com que ela investisse em fantasias
desde o tamanho RN (Recém Nascido). A
novidade, segundo ela, tem agradado muito
as mamaes. “O mesversario geralmente é
tematico e vendemos fantasias o ano todo,
nao tem sazonalidade. Temos fantasias de RN até
GG de adulto”, informou, acrescentando que espera
um aumento de 6% nas vendas destes produtos em
relacao ao ano passado.

O Carnaval este ano sera no inicio de marco,
mas a venda de aviamentos, acessorios e fantasias
ja comecou. Proprietaria da loja A Viana Leal,
Viviane Santagueda Floréncio Lemos informou que
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as metas da diretoria para 2019

Empossada em julho de 2018, a
nova diretoria do Sicomércio de Barra
Mansa tem trabalhado com afinco para
o crescimento do sindicato e fortale-
cimento do comércio. E para 2019, nao
sera diferente. O presidente do sindicato,
Hugo Tavares Nascimento, informou que
uma das metas da diretoria para este
ano é a implantacao de novos servicos e
parcerias para melhoria do atendimento
as necessidades do associado, além do
aumento do quadro associativo.

“Estamos trazendo para o sindicato
o servico de Cerificado Digital, que esta
em fase de implantacao, e ampliando os
servicos da Medicina Ocupacional. Além
gisso, estamos firmando uma parceria

instituices financeiras, com o
ﬁltivo de oferecer melhores condicoes
nos servicos bancarios aos Nnossos
associados”, frisou Hugo, acrescentan-
do que a diretoria também esta lutando
pela extensdao permanente do horario do

Outro andamento,

projeto em

. 'segundo o presidente, é a reestrutura-

cao financeira do sindicato. “Estamos
buscando a melhoria da receita da
entidade e, consequentemente sua
auto sustentabilidade. Também estamos
trabalhando para oferecer palestras e
cursos de capacitacao para melhoria dos
negdcios de nossos associados, geracao
de emprego e evolucao da economia
do municipio, além de uma maior
aproximacao do sindicato ao empresario,
oferecendo produtos e  servicos
necessarios para o desenvolvimento de
seu negocio”, completou Hugo.

Entre os projetos e acdes ja desen-
volvidas pelo sindicato, o presidente
informou que a diretoria pretende dar
continuidades as campanhas de horario
estendido em datas comemorativas e a
luta para celebracao da CCT (Convencao
Coletiva de Trabalho). “Nossa intencao
também é ampliar a grade de servicos
e oferecer servicos mais diversifica-
dos, focados em solucées para facilitar
o dia a dia do empresario. Oferecer um
atendimento proativo e ao encontro das
necessidades do associado”, finalizou.

Comissoes de Trabalho

Desde que assumiu a presidéncia do
sindicato, Hugo intensificou a atuacao das
Comissoes de Trabalho, que tém as acoes
acompanhadas nas reunidoes semanais de
diretoria. “Tem sido um trabalho bem
produtivo, assertivo, pratico e proativo,
resultando em diversas agoes, tais como:
campanhas, assembleias, ampliacao
do grupo de trabalho, negociacdes de
Convencao Coletiva, representatividade,
palestra e a grande acao no final do ano,
com a iluminacdo de pontos historicos da
cidade em parceria com da Fecomércio
RJ, através do projeto Luzes de Natal”,
comentou.

Para ele, o resultado do primeiro
semestre de trabalho foi positivo.
“Tivemos um semestre produtivo, pois
diversas acboes foram executadas e
concluidas. E claro que encontramos di-
ficuldades todos os dias, mas através da
luta e da vontade de superar desafios,
nosso time ira conquistar vitorias em prol
de toda a categoria”, finalizou.

Confira os trabalhos das comissdes iniciados em julho de 2018:

Imagem e Comunicacao
- Campanha do Dia dos Pais;
- Projeto Luzes de Natal;
- Implantacao de midias digitais;
- Elaboracao do Calendario 2019;
- Campanha do Dia das Criancas;

- Decoracao de Natal e programacao

cultural e

- Elaboracao das edicoes da Revista

Sicomeércio.

Gestao Interna

- Ajustes na previsao orcamentaria;
- Trabalho para reducao de inadim-
pléncia;

- Pagamento de contas através de
aplicativo;

- Troca de plano de telefonia,
juncdo de relogios medidores de
energia elétrica e estudo para
reducao de tarifas bancarias, como
forma de reduzir custos.

Convencao Coletiva
- NegociacOes para celebracao da
Convencao Coletiva 2018/2020
com assembleia e
- Definicao do horario de funcio-
namento do comércio no més de
dezembro.

Produtos e Servicos
- Implantac@do do servico de
Certificado Digital;
- Ampliacao do servico de Medicina
Ocupacional e
- Estudo sobre Plano de Salde.

Patrimonio
- Troca das lampadas da sede para
iluminacao de led, como forma
de reduzir o gasto com energia
elétrica e
- Reformas de manutencao na sede
do sindicato.

Representatividade
- Apresentacao de projetos junto a
Fecomércio RJ.

Tesouraria
- Acompanhamento financeiro das
contas do sindicato e
- Apresentacao de demonstrativo
financeiro a diretoria.

Acompanhamento do
Conselho Comunitario
de Seguranca
- Acompanhamento das agdes nos

arredores do Parque Centenario.

Eventos
- Palestra eSocial;
- Festa de Confraternizacao e
- Aniversario do Sicomércio.
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A Regido Médio Paraiba Fluminense
é uma das mais estruturadas em redes,
contando com inimeros agentes da cadeia
produtiva da economia criativa no estado.
Sao 12 municipios que cooperam e compar-
tilham conhecimentos, especialmente na
area cultural, sendo comum ver coletivos
de criacao ocupando unidades culturais,
promovendo festivais, mantendo regular-
mente a programacao de eventos populares.
E Volta Redonda, quer por sua localizacao ou
por seus aspectos econdmicos e populacio-
nais, tem um papel central na regiao.

E pensando nesses empreendedores
que a Caravana Rio Criativo chega a Volta
Redonda, dos dias 19 a 21 de fevereiro. Com
inscricoes gratuitas, ela chega com o intuito
de aprimorar e inovar produtos e servicos
do setor criativo, que vao da gastronomia a

ot

Y

moda, do artesanato a musica, do audiovisual
ao design, da biotecnologia a tecnologia da
informacao.

A Caravana é um dos eventos de
capacitacdo desenvolvido ha mais de 10
anos do Rio Criativo, que é um programa
do Governo do Estado do Rio de Janeiro/
Secretaria de Estado de Cultura e Economia
Criativa, com patrocinio da Lei Estadual de
Incentivo a Cultura e da Oi. Essa Caravana
conta com o apoio da Prefeitura de Volta
Redonda, por intermédio da Secretaria de
Cultura, da Fundacao Cultura Barra Mansa e
do Sebrae.

Servico:

Caravana Rio Criativo - Volta Redonda

Dias: 19, 20 e 21 de fevereiro 2019
(terca, quarta, quinta).

Local: Biblioteca Publica Municipal Raul
de Leoni

Endereco: Rua 16, N° 101, Vila Santa
Cecilia - Volta Redonda.

Inscricdo Unica e gratuita no site www.
riocriativo.com

Essa Caravana conta com o apoio da
Prefeitura de Volta Redonda, por intermédio
da Secretaria de Cultura, da Fundacao
Cultura Barra Mansa e do Sebrae.

Para quem?

Empreendedores de qualquer setor da
economia criativa: moda, gastronomia,
design, artesanato, audiovisual (cinema, TV
e video), musica, novas midias (software,
jogos, conteudo digital), tecnologia e bio-
tecnologia, arquitetura, artes visuais,
publicidade, artes cénicas, carnaval.

(A Tﬁ@u\)/’

Aniversariantes

02 - Mario Vitor Lopes Netto (Tecnomedi)
03 - Hisao Sugahara (Sugahara & Sugahara
Lanternagem e Pintura)

04 - Vanda Eulalia Maciel Fabiano (Otica
Karine)

05 - Maria Gorete Nogueira (Sapataria
Troca o Ténis)

05 - Maria Consuelo Ayres (Ponto Frio)
07 - Thais Gongalves Custddio de Abreu
(Glam)

07 - Omar Alves de Mello Junior (A
Luzitana)

08 - Giovani Ribeiro (Casa Flor)

08 - Leonardo dos Santos (Joalheria
Regina)

09 - Paulo Guilherme Cordeiro da Silva
(Sicredi Vanguarda)

13 - Miguel Eduardo da Silva (Mercado
Supimpa)

13 - Fabiana Francisco (Sete Esportes)
13 - Eduardo Mohalem Correa (Cate
Papelaria e Presentes)

13 - Marinelso Dias Martins de Souza
Terra (Ano Bom Auto Pecas)

15 - Guilherme Moreira Kato (Padaria e
Lanchonete Kato)

15 - Ricardo Furlani Aldet (Mood Roupas)
18 - Sebastidao Furtado do Valle
(Barraescap Acessorios de Veiculos)

19 - José Silva de Almeida (Moveis
Antares)

20 - Renan Sotrate Ferreira (Viva Mixx)
20 - José Claudio Ferreira (Indusmilk
Industria Comércio de Manutencao)

20 - Mariana Concolato Caziraghi
(Comfort House)

20 - Maria Madalena Loura de Souza
(Pimpolim Modas)

22 - Rita Marcia Cosendey Rezende (Posto
Flumidiesel)

30 - Antonio Carlos Soares Cardoso
(Tecidos Unibras)

30 - Monica Furlani Aldet (Sete Esportes)
30 - Alicio José Villena Camargo (Casa
Camargo)

30 - Adailton da Cunha Maia (Adailton
Joias)

31 - Linara Gil de Castro (Virtual Sat)

MARCO

Comemorativas

05 « Carnaval

08 « Dia Internacional da Mulher

09 « Dia Mundial do DJ

10 « Dia do Sogro

12 « Dia do Bibliotecario

14 « Dia do Vendedor de Livros

14 « Dia Nacional dos Animais

15 « Dia Mundial do Consumidor

19 « Dia do Carpinteiro e do Marceneiro
20 « Dia Internacional da Felicidade
21 « Dia Internacional Contra

a Discriminacao Racial

21 « Dia Internacional da

Sindrome de Down

22 « Dia Mundial da Agua

23 « Dia do Optometrista

25 « Dia da Constituicao

27 » Dia do Circo

28 « Dia do Diagramador

28 - Dia do Revisor
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A importancia da Contribuicao Sindical Patronal

O pagamento da  contribui-
cao sindical para o sindicato de sua
categoria economica €, sem duvida,
um instrumento de fortalecimento do
trabalho diario de representatividade
da categoria perante o Sindicato dos
Empregados e as Autoridades Consti-
tuidas do Municipio, Estado e Governo
Federal.

O Sicomércio depende da contri-
buicao sindical para implementar, além
das negociacoes coletivas, as politicas
necessarias a defesa dos direitos e
interesses da categoria econdmica
e, somente com o apoio de suas
associadas, que sao as empresas do
comércio varejista das cidades de Barra
Mansa, Quatis e Rio Claro, que é possivel
conquistar beneficios para as empresas.

Anegociacao coletiva é, por exemplo,
a mais importante para garantir uma
seguranca juridica para os empregados e
os empresarios do varejo, se revelando
um instrumento que adere ao contrato
de trabalho e autoriza, dentre outros
direitos, o trabalho em alguns dias
feriados, além de ser o Unico mecanismo
de tratar de reposicoes salariais.

O Sindicato do Comércio varejista
de Barra Mansa, Quatis e Rio Claro tem,
no curso de sua historia, defendido

CONTRIBUICAO

SIN

o empresario do varejo, conquis-
tando mecanismos de facilitacdo de
sua atividade empresarial, além de
estabilizar a relacao capital-trabalho.

A contribuicdo sindical, mesmo
facultativa, €& imprescindivel para
manter o sindicato em funcionamento,
com empregados, advogado e outros
beneficios, como Medicina do Trabalho,
dentre outros. Dai o apelo para que o
empresario do varejo faca um revisao
do seu entendimento e promova o re-
colhimento da contribuicao sindical,
mantendo vivo o seu sindicato, sob
pena de ficar sem representacao e sem

DICAL

2 .
e —

um instrumento prevendo indices de
reajustes, piso salarial, trabalho em dias
feriados, etc., dificultando, ainda, a
atividade econdmica.

O sindicato é a entidade legitimada
por lei para tratar de assuntos
envolvendo capital e trabalho e a contri-
buicdo sindical € a receita para manté-lo
vivo e fugaz na defesa dos empresarios
do varejo.

Pagar a contribuicdo sindical é,
portanto, garantir o direito de ser bem
representado e de conquistar beneficios
para o desenvolvimento da atividade
econdmica do varejo.

Mais um ano de conquistas, e vocé cliente, também participa deste prémio

SELO VERDE DE ATITUDE SUSTENTAVEL

Estamos fazendo nossa parte por um mundo melhor.

»

GRAFICA

DRUMOND

www.graficadrumond.com.br

(24) 3325-8024
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Ano novo chegou e é a hora
de colocar a loja em dia

Por Thais Mattos

Além de agilizar os proces-
sos por via eletronica, é hora
também de renovar a Certifi-
cacao Digital. A CDL orienta os
empresarios a  conversarem
sobre o assunto com seus conta-
dores e divulga os beneficios de
realizar seu certificado na enti-
dade.

Na CDL de Barra Mansa, a
Certificacao Digital pode ser fei-
to com horario agendado via WEB
ou telefone, dessa forma o aten-
dimento é personalizado e agil.

A entidade também aler-
ta para que tal servico nao seja
feito com empresas desconhe-
cidas. Tal certificado precisa de
respaldo, seguranca e sigilo em
seu procedimento. “A CDL tem
um departamento exclusivo pa-
ra checar toda a documentacao.
Nossa certificadora é o SPC Bra-
sil, com décadas de historico no
mercado, e cuidamos de tudo
para que o cliente tenha a ma-

xima seguranca. Tudo isso com
tecnologia de ponta, estacio-
namento facilitado, ambiente
climatizado e um atendimento
profissional que s6 a CDL sabe
como oferecer”, esclarece Xisto
Vieira Neto, presidente da CDL
Barra Mansa.

Além de todo o com-
prometimento na prestacao
desse servico, a entidade ofe-
rece precos excelentes e ainda
com descontos exclusivos para
associados.

Com e-CPF a partir de
R$125,00 e e-CNPJ a partir de
R$193,00, o cliente da Certi-
ficacdo Digital garante a sua
seguranca sem comprometer o
orcamento de sua empresa.

Todos os tipo de certifica-
do e suas aplicacbes podem ser
conferidos no site da CDL: www.
cdlbm.com.br ou pelos telefones
(24) 3325-8156 e 9.9299-6411
(WhatsApp).

. o%,%'/mzd

Presentes e Utilidades Domésticas

~

O SINDPASS REUNE MAIS DE 30 EMPRESAS DE TRANSPORTE

COLETIVO RESPONDENDO POR 15% DO TRANSPORTE PUBLICO
REGULAR DO ESTADO DO RIO DE JANEIRO, COM MAIS DE 1300

ONIBUS COM IDADE MEDIA DE 05 ANOS, TRANSPORTANDO MILHOES
DE PESSOAS ENTRE PAGANTES E GRATUITOS EM 300 LINHAS ENTRE O
TRANSPORTE MUNICIPAL E O INTERMUNICIPAL, OFERECENDO
ACESSIBILIDADE, MOBILIDADE URBANA, PREOCUPAGAO COM O MEIO
AMBIENTE, BILHETAGEM ELETRONICA PROPRIA, TRANSPORTA SEUS
PASSAGEIROS COM SEGURANGA E COMODIDADE ATENDENDO A REGIAO

SUL FLUMINENSE E COSTA VERDE.

ACESSE NOSSO SITE:www.sindpass.com.br

Av. Domingos Mariano, 136, Centro, Barra Mansa, RJ | Tel.: (24) 3323-2686
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Agora Aciap emite Certificado Digital

Por Flavia Resende

Entramos 2019 com
uma 6tima noticia: a Aciap
Barra Mansa agora é um
posto oficial de emissao
de certificado digital da
Digital e Tal. O servico
foi implementado para
atender as necessidades
de nossos associados |,
levando em conta a grande
relevancia da assinatura
digital atualmente.

Tanto empresas e
pessoas fisicas podem
emitir o certificado digital
na Aciap. A identidade
virtual permite arealizacao
de transacoes burocraticas

Encomendas

Q (24) 99322-5142

pela internet como envio
da declaracdo do imposto
de renda, assinatura de
contratos, acesso virtual
ao atendimento da Receita
Federal, entre outros.
Portanto, chegamos a
Era do E-CPF e o E-CNPJ.
E para adquiri-lo é
importante estar atento a
credibilidade do posto de
emissao. Por isso, a Aciap
BM é o local ideal para
adquirir seu certificado
digital. Saiba mais sobre
o servico ligando para
(24) 2106-1077 ou pelo
whatsapp (24) 98129-8862.

Ano Bom

Salédo Valéria de Almeida

Centro

Poa Gourmet

Coldnia
Na Brasa Pizzaria e Restaurante

TRANSPORTANDO COMEXCELENCIA

()SINDPASS
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> COLUNA

Por Magno Andrade
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MOTIVACAO

Marketing Pessoal

VOCEE SUA
MELHOR MARCA

M

Independente da area que vocé atue,
é imprescindivel investir um tempo para
desenvolver o marketing pessoal. Os pu-
blicitarios dizem que quem nao apare-
ce nao é lembrado e isso é a mais pura
verdade! Vocé pode ser um profissional
excepcional, mas se tiver outra pessoa
no mesmo nivel de competéncia com um
marketing pessoal melhor trabalhado,
certamente ele que vai levar vantagem.

Aprender a trabalhar a sua imagem
nao é uma tarefa dificil, porém vai exi-
gir disciplina e organizacao. Talvez vocé
tenha que mudar alguns habitos e inserir
novas atividades em seu planejamento
diario. Selecionei cinco dicas que auxilia-
rao vocé a se promover entre os amigos e
no ambiente de trabalho.

1 - Por qual motivo vocé quer ser

lembrado?
Desenvolver uma marca pessoal co-

Crédito Pessoal.

meca por definir a sua
meta de trabalho. Infe-
lizmente, nao da para
ser bom em tudo, vocé
pode conhecer muitas
coisas, mas precisa ser
bom de verdade em
apenas uma delas. Isso
exige foco, o que é di-
ficil. Profissionais que
nao tém foco, nao cons-
troem uma marca pes-
soal, pois a mensagem
é divergente.

2 - Crie um arqui-

.

vo pessoal

Ao longo do seu dia vocé vai esbar-
rar em uma série de conteldos (digitais
ou fisicos) sobre o assunto que vocé quer
focar. Talvez vocé nao o utilize neste
momento, mas ele pode ser muito Util
no futuro. A sugestao é criar um arquivo
(fisico ou digital) e deixar tudo em cate-
gorias bem definidas. Essa gestao de co-
nhecimento pessoal auxilia bastante no
momento em que vocé for preparar uma
apresentacao, um artigo ou para uma
simples consulta de conteldo. Organiza-
cao economiza tempo no futuro e ajuda
a gerar conteldo.

3 - Escreva sobre o tema

A construcao de uma marca comeca
com a propagacao e atualmente, a Inter-
net é o melhor caminho. Vocé pode co-
mecar com um blog, nele vocé vai escre-
ver artigos e opinides sobre o seu tema,

O jeito mais pratico e rapido

de transformar os planos
em realizagoes.

Quer fazer aquela viagem de férias,

comprar material escolar ou quitar o IPVA
e o IPTU agora, sem ter pressa para pagar?

sicoobes.com.br

discutir assuntos pertinentes ou simples-
mente republicar estudos ou pesquisas.
Quanto mais conteldo e atualizado, mais
destaque vocé tera. Pode ser uma acao
demorada, mas da resultado. Basta ter
tempo e disposicao para escrever.

4 - Divulgue o seu trabalho

A pessoa que procura formas de se
destacar precisa divulgar as suas ideias.
Se vocé nao é bom escrevendo, faca pos-
tagens, palestras em video ou algo do
tipo. E importante estar ciente de que se
vocé nao fizer nenhum tipo de divulga-
cao, seu marketing nao existe. Participe
de eventos e ndo esqueca o seu cartao de
visitas, que deve estar de acordo com sua
proposta.

5 - Cuidado com o vestuario

Vocé nao precisa gastar com roupas
de marca, mas precisa estar de acordo
com seu negocio. Se vocé for advogado,
terno e gravata sao essenciais. Se vocé
for publicitario, uma roupa mais casual
sera bem aceita. Muito cuidado com a
sua aparéncia. Seu visual diz quase tudo
sobre vocé.

“O mais importante ingrediente na for-
mula do sucesso é saber como lidar com
as pessoas” (Theodore Roosevelt)

Magno Andrade - Advogado,
Economista e Consultor Empresarial.
e-mail: magnoandrade15@hotmail.com
instagram: @magnoandrade15

Procure a agéncia
do Sicoob mais
perto de vocé:

Aterrado:

(24) 3346 0897
Retiro:

(24) 3347 0597
Barra Mansa:
(24) 33232004

Operagao sujeita a analise de crédito.

v SICOOB

faga poarie.
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Perguntas e respostas da Pessoa Juridica 2018

Na edicdo deste més da Revista
Sicomércio damos continuidade a
publicacao do conteldo da edicao 2018 do
Perguntas e Respostas da Pessoa Juridica,
lancado pela  Coordenacao-Geral de
Tributacao (Cosit), da Receita Federal.

Qual a forma de apresentacao da ECF e
quais documentos devem ser anexados?

A partir de 1°/01/1999, ano-calenda-
rio de 1998, a declaracao de rendimentos
das pessoas juridicas, inclusive retificado-
ra, deve ser apresentada a Secretaria da
Receita Federal do Brasil (RFB) exclusiva-
mente em meio magnético.

A ECF, disponivel na internet no
endereco  <http://idg.receita.fazenda.
gov.br>, sera transmitida anualmente ao
Sistema Publico de Escrituracao Digital
(Sped) até o Ultimo dia atil do més de
julho do ano seguinte ao ano-calendario
a que se refira.

0 sujeito passivo devera informar, na
ECF, todas as operacoes que influenciem
a composicao da base de calculo e o
valor devido do Imposto sobre a Renda da
Pessoa Juridica (IRPJ) e da Contribuicao
Social sobre o Lucro Liquido (CSLL), espe-
cialmente quanto:

| - a recuperacao do plano de contas
contabil e saldos das contas, para pessoas
juridicas obrigadas a entregar a Escritu-
racdo Contabil Digital (ECD) relativa ao
mesmo periodo da ECF; Il - a recuperacao
de saldos finais da ECF do periodo imedia-
tamente anterior, quando aplicavel; Ill - a
associacao das contas do plano de contas
contabil recuperado da ECD com plano de
contas referencial, definido pela Coorde-
nacao-Geral de Fiscalizacao (Cofis), por
meio de Ato Declaratorio Executivo (ADE);

COTRAVA

COMERCIAL TRAVASSOS LTDA.

MATERIAIS DE CONSTRUGCAO EM GERAL

LAJOTAS * TELHAS * FERRAGENS
CIMENTO - MADEIRAS - ETC.

IV - ao detalhamento dos ajustes
do lucro liquido na apuracao do Lucro
Real, no Livro Eletronico de Apuracao do
Lucro Real (e-Lalur), mediante tabela de
adicoes e exclusdes definida pela Cofis,
por meio de Ato Declaratorio Executivo;

V - ao detalhamento dos ajustes
da base de calculo da CSLL, no Livro
Eletronico de Apuracdo da Base de
Calculo da CSLL (e-Lacs), mediante tabela
de adicoes e exclusées definida pela Cofis,
por meio de Ato Declaratorio Executivo;

VI - aos registros de controle de
todos os valores a excluir, adicionar ou
compensar em exercicios subsequentes,
inclusive prejuizo fiscal e base de calculo
negativa da CSLL; e

VII - aos registros, lancamentos e
ajustes que forem necessarios para a
observancia de preceitos da lei tributaria
relativos a determinacao do lucro real e
da base de calculo da CSLL, quando nao
devam, por sua natureza exclusivamente
fiscal, constar da escrituracao comercial,
ou sejam diferentes dos lancamentos
dessa escrituracao.

VIII - a apresentacao do Demonstrativo
de Livro Caixa, a partir do ano-calendario
2016, para as pessoas juridicas optantes
pela sistematica do lucro presumido
que se utilizem da prerrogativa prevista
no paragrafo Unico do art. 45 da Lei n°
8.981, de 20 de janeiro 1995, e cuja
receita bruta no ano seja superior a RS
1.200.000,00 (um milhao e duzentos mil
reais), ou proporcionalmente ao periodo
a que se refere.

O Manual de Orientacao do Leiaute
da ECF, contendo informacoes de leiaute
do arquivo de importacao, regras de
validacao aplicaveis aos campos, registros
e arquivos, tabelas de codigos utilizadas

e regras de retificacao da ECF, sera
divulgado pela Cofis por meio de Ato De-
claratoério Executivo publicado no Diario
Oficial da Uniao (DOU).

O prazo para entrega da ECF sera
encerrado as 23h59min59s (vinte e
trés horas, cinquenta e nove minutos e
cinquenta e nove segundos), horario de
Brasilia, do ultimo dia fixado para entrega
da escrituracao.

A ECF devera ser assinada digital-
mente mediante utilizacao de certificado
digital valido.

Nos casos de extincao, cisao parcial,
cisao total, fusao ou incorporacao, a
ECF devera ser entregue pelas pessoas
juridicas extintas, cindidas, fusionadas,
incorporadas e incorporadoras, até o
Ultimo dia Gtil do més subsequente ao do
evento. Quando este ocorrer de janeiro
a maio do ano-calendario, o prazo sera
até o ultimo dia util do més de junho do
referido ano, mesmo prazo da ECF para
situacoes normais relativas ao ano-calen-
dario anterior.

Na transmissao da ECF, que é feita por
meio da Internet, o Recibo de Recepcao é
emitido na conclusao do envio, podendo
ser impresso pelo préprio contribuinte,
como comprovante da recepcao.

De que formas serao apresentadas as
declaracdes de exercicios anteriores?

As  declaracbes de  exercicios
anteriores, quando apresentadas em
atraso, devem ser entregues de acordo
com as regras fixadas para cada exercicio,
utilizando o programa aplicavel a cada
exercicio, disponibilizado pela RFB.

Fonte: Receita Federal

RUA ARTUR OSCAR, 56,
VILA NOVA, BARRA MANSA, RJ

(C)3323-2566
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M
MOMENTO
JURIDICO

Por Aloizio Perez

A necessidade e utilidade da
Convencao Coletiva de Trabalho

A Convencao Coletiva de Trabalho
€ o instrumento que se incorpora ao
contrato de trabalho e, por intermé-
dio deste valoroso mecanismo, em-
pregadores e empregados fixam pisos
salariais, indices de reajustes e outros
direitos que nao tém previsao legal.

Todavia, com a Reforma Trabalhis-
ta, aprovada pela Lei n. 13.467, de

2018, a Convencao Coletiva passou a
sobrepor-se aos dispositivos da CLT e
de lei esparsas aplicaveis a relacao de
emprego em alguns pontos, enumera-
dos no artigo 611-A do Texto Consoli-
dado. Podendo destacar a criacao de
banco de horas anual, pois 0 semes-
tral pode ser firmado entre empre-
gador e empregado sem intervencao
sindical, regulamento empresarial,
teletrabalho, regime de sobreaviso,
trabalho intermitente, dentre outros,
fomentando a criacao de novos postos
de trabalho, par reduzir o desempre-
go que assola o Pais.

A Convencao Coletiva também sé
tem vigéncia no periodo firmado pe-
los sindicatos participantes, limita-
do ao periodo de dois anos. Em Barra
Mansa, em razao de uma intervencao
judicial, que afastou a diretoria do
Sindicato dos Empregados no Comér-
cio, ainda nao foi possivel firmar a
Convencao Coletiva e, assim que re-
gularizada a situacao, o instrumento
sera certamente celebrado pelos dois

mencionados sindicatos, para pacificar
a relacao de emprego, gerando empre-
go e renda.

A Convencao Coletiva nao se sobre-
poe a CLT, salvo na excecao prevista
no artigo 611-A, mas a sua celebracao
é, repise-se, importante para comple-
mentar os direitos dos empregados e
também dos empregadores, revelando-
se capaz de suprir algumas necessida-
des de regulacao do capital-trabalho,
maiores geradores de emprego no Pais.

Os sindicatos participantes da Con-
vencao Coletiva, com o final da obriga-
cdo compulsoria de pagar a contribui-
cao sindical, que agora é facultativa,
tém o direito de inserir no instrumento
coletiva uma contribuicao assistencial
para custear a negociacao coletiva,
desde que prevista na norma e aprova-
da em assembleia geral.

Aloizio Perez - Advogado do
Sicomércio de Barra Mansa,
Quatis e Rio Claro e presidente
da OAB de Barra Mansa

SER CONVENIADO E

BOM PARA SUA EMPRESA,

EXCELENTE PARA O SEU
FUNCIONARIO.

QUER SABER MAIS SOBRE ESSE BENEFICIO?
LIGUE PARA (24) 3323-1096

www.drogariaseconomize.com.br

DROGARIAS

C

Fazendo o melhor para vocé.

o drogariaseconomize



Associe-se ao Sicomércio
e obtenha todas essas Vad ntagens

BENEFICIOS

DEFESA DA CATEGORIA

Representante legitimo do comércio varejista de
Barra Mansa, Quatis e Rio Claro, tem como
propoésito defender os interesses dos comerciantes
nas diferentes instancias e Poderes, de modo a
contribuir para a protecao e a longevidade das
empresas representadas.

v’

DECISAO NA CONVENGAO COLETIVA
0 associado participa das assembleias de
Convencao Coletiva de Trabalho, opinando
na construgao das clausulas.

CAPACITACOES
0 Sicomércio, em parceria com o Senac e a

Fecomeércio RJ, oferece palestras com o objetivo
de capacitar equipes e orientar
empresarios.

PARCELAMENTO DA CONTRIBUIGAO CONFEDERATIVA

Parcelamento da Contribuicao Confederativa em 12 vezes,
no boleto da mensalidade.

\/ ASSESSORIA JURIDICA

Consultoria juridica e assisténcia judiciaria na area
trabalhista e civel na defesa de danos morais.

AUDITORIO PARA REUNIOES E TREINAMENTOS
Auditério com 50 lugares e ar condicionado
com precgos especiais.

\/ REVISTA SICOMERCIO

Anuincio na Revista Sicomércio com pregos promocionais.

CONVENIOS

\/SEGURAN(}A DO TRABALHO

Medicina Ocupacional - exames ocupacionais
PPRA e PCMSO com descontos especiais. Sujeito
a analise do grau de risco de cada empresa.

SAUDE

Desconto de 30% na prestacao de
servicos odontologicos.

EDUCACAO
CNA (Escola de Idiomas) - cursos de

inglés e espanhol com 36% de desconto.

Senac Barra Mansa - desconto de 20% em

todos os cursos profissionalizantes.

FAA (Fundacao Educacionla André Arcoverde) -
descontos de 30% a 50%, de acordo com o curso.

RECURSOS HUMANOS

CIEE - operacionalizacéo de programas de

estagio de estudantes com descontos

de 25%, isencédo de encargos e seguro.

Senac - Programa Banco de Oportunidades - inser¢ao
no mercado de trabalho para ex-alunos do Senac.

\/COOPERATIVA DE CREDITO

Sicoob - Condic¢oes especiais em diversos servicos.

Mais informagobes através do
telefone 3323-2790
ou na secretaria do sindicato.

-

Sicomeércio

Barra Mansa



